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 สวสัดีครับ เมื
อเดือนที
แล้วผมเลา่เรื
องการเตรียมตวัเบื �องต้นสําหรับผู้ประกอบการรายใหม่ที
คิดจะส่งออก 
โดยที
ผู้ประกอบการควรจดทะเบียนธุรกิจและขอขึ �นทะเบียนเป็นผู้ส่งออกตามประเภทสินค้าที
ต้องการจะส่งออก
ให้ถูกต้องและครบถ้วนจากหน่วยงานต่างๆ ที
เกี
ยวข้อง เพื
อสร้างความน่าเชื
อถือในการติดต่อธุรกิจทั �งกับผู้ ซื �อ
สินค้าตา่งประเทศและสถาบนัการเงิน การเตรียมพร้อมก่อนการส่งออกจะช่วยผู้ประกอบการป้องกนัปัญหาต่างๆ 
ในด้านการนําเข้าในประเทศคู่ค้าทั �งจากหน่วยงานที
ดูแลด้านการนําเข้าและหน่วยงานควบคุมต่างๆ ในประเทศ 
ผู้ซื �อ อีกทั �งช่วยลดข้อขดัแย้งระหวา่งผู้ซื �อและผู้ส่งออกเกี
ยวกบัเอกสารรับรองสินค้า ซึ
งอาจเป็นอปุสรรคสําคญัใน
การส่งออกและได้รับเงินค่าสินค้าจากผู้ ซื �อ รวมทั �งผู้ประกอบการจะสามารถได้รับสิทธิประโยชน์ต่างๆ จากการ
สง่ออกอย่างเตม็เมด็เตม็หน่วย 
 ในธุรกรรมการค้าระหวา่งประเทศ ไมไ่ด้มีเพียงผู้ซื �อสินค้าและผู้ส่งออกที
เกี
ยวข้องในธุรกรรมนี �เท่านั �น แต่
ในการนําเข้า-สง่ออกยงัมีผู้ เกี
ยวข้องอีกหลายฝ่ายทั �งภาคเอกชนและภาครัฐ สําหรับภาคเอกชนนั �นส่วนใหญ่จะทํา
หน้าที
ในการอํานวยความสะดวกและช่วยเหลือในการดําเนินธุรกรรมระหว่างประเทศให้มีความคล่องตัวและ
รวดเร็ว เช่น บริษัทขนส่งสินค้าระหว่างประเทศ ตวัแทนหรือบริษัทที
ให้บริการด้านศลุกากร ธนาคารหรือสถาบัน
การเงินที
ให้กู้ แก่ธุรกิจและทําหน้าที
เป็นตัวแทนในการเรียกเก็บเงินและรับโอนเงินระหว่างประเทศ เป็นต้น 
ภาคเอกชนบางหน่วยงานจะทําหน้าที
เป็นผู้ตรวจสอบสินค้าและรับรองการปฏิบติัตามข้อตกลงระหว่างผู้ซื �อและ
ผู้ขายในด้านตวัสินค้าและการหีบห่อ เช่น บริษัทตรวจสอบ (Inspection Company) ในสว่นของภาครัฐนั �น จะเป็น
การปฏิบติัตามกฎเกณฑ์ในการนําเข้า-สง่ออกของประเทศผู้ซื �อและประเทศผู้ส่งออก สําหรับภาครัฐของไทยจะทํา
หน้าที
เป็นผู้ รับขึ �นทะเบียนเป็นผู้สง่ออกสินค้าประเภทตา่งๆ เช่น สินค้าเกษตร สินค้าสตัว์นํ �า เป็นต้น ทําให้สามารถ
ตรวจสอบได้ในภายหลงั นอกจากนี �ยงัมีหน้าที
สําคญัในการออกใบรับรองตา่งๆ เช่น ด้านสขุอนามยั การรับรองถิ
น
กําเนิดสินค้า เป็นต้น และในการส่งออกสินค้าบางชนิดไปยังบางประเทศ เช่น ประเทศในตะวันออกกลาง 
ผู้ประกอบการอาจต้องนําเอกสารการสง่ออกไปขอคํารับรองจากสถานทตูของประเทศนั �นก่อนการส่งเอกสารไปยงั
ผู้ซื �อ 
 ทําไมผมถึงกล่าวถึงคนที
 เกี
ยวข้องมากมายขนาดนี � ประการแรกคือ ต้นทุนในการดําเนินการ 
ผู้ประกอบการที
เริ
มคิดจะทําธุรกิจระหวา่งประเทศต้องอย่าลืมประมาณการคา่ใช้จ่ายตา่งๆ เหลา่นี �ไว้ในราคาเสนอ
ขายสินค้าด้วย ไมเ่ช่นนั �นอาจเริ
มต้นด้วยการขาดทนุตั �งแต่เริ
มต้น และการจะไปขอเพิ
มราคากบัผู้ซื �อในการค้าครั �ง
ต่อๆ ไปไม่ใช่เรื
องง่ายนกั ประการต่อมา คือ ต้องมี Check List ในการส่งออก ว่าเราควรจะต้องทําอะไร เมื
อใด 



แล้วเราทําอะไรไปแล้วบ้าง เอกสารใดต้องขอที
ไหนบ้าง ต้องดําเนินการอะไรก่อนหลงั เพราะแต่ละการติดต่อขอ
เอกสารต้องใช้เวลาในการดําเนินการ ยิ
งมีขั �นตอนมากก็ใช้เวลามากขึ �น บางครั �งอาจใช้เวลามากกว่า 2 สปัดาห์
หลงัสง่สินค้าไปแล้วจงึจะได้รับเอกสารตา่งๆ ครบถ้วนและพร้อมจะจดัสง่ให้แก่ผู้ซื �อสินค้า ซึ
งบางครั �งสินค้าอาจไป
ถงึเมืองท่าในประเทศผู้ซื �อแล้วก็ได้ ประการสดุท้ายคือ รู้ไว้เพื&อใช้ในการเจรจาทาํข้อตกลงในการซื ,อขายกับผู้ซื ,อ 
เพราะข้อตกลงหรือสญัญาซื �อขายต้องมีความชดัเจนมากกว่าเรื
องของสินค้า ราคาซื �อขายเท่านั �น ข้อตกลงซื �อขาย
ที
ดีควรกําหนดหน้าที
และความรับผิดชอบต่างๆ ของคู่สัญญา เอกสารสําคญัที
ต้องการสําหรับการซื �อขาย การ
ดําเนินพิธีการศลุกากร คา่ใช้จ่ายและความเสี
ยงตา่งๆ ในแต่ละขั �นตอนการส่งมอบสินค้าว่าเป็นของใคร กฎหมาย
และข้อบงัคบัที
เกี
ยวข้อง การชําระเงินและการให้เครดิตเทอม เพื
อไมใ่ห้เกิดความยุ่งยากในอนาคต 
 ท่านผู้อา่นครับอย่าเพิ
งคิดวา่การสง่ออกป็นเรื
องยากนะครับ เพราะหากผู้ประกอบการศึกษาและมีการ

เตรียมตัวที&ดี รวมทั ,งเรียนรู้ขั ,นตอนกระบวนการปฏบิัตต่ิางๆ ในการส่งออกสินค้าและกฎเกณฑ์ระเบียบ

การส่งออกและการนําเข้าในประเทศคู่ค้าให้ดีเสียก่อนที&จะเริ&มดําเนินการขายสินค้า การส่งออกก็จะ

เป็นเรื&องไม่ยากครับ 

 เรื
องที
ต้องเตรียมตวัและระมดัระวงัเกี
ยวข้องกบัการส่งออกยงัมีอีกมากนะครับ แล้วผมจะกลบัมาเล่าให้
ฟังอีกในเดือนหน้าครับ สวสัดีครับ 
 
 

 

 


