
เครื�องมือ

 
ท่านผู้อ่านทราบหรือไม่ว่า ค่าเงินบาทในวนัที� 

เดือนมกราคมที�ผ่านมาเท่าไร ผมขออนญุาตตอบคํา
มาขายไป (Trading Company) ทําหน้าที�จดัหาสินค้าที�ผู้ซื 3อต้องการและส่งออกสินค้านั 3นให้แก่ผู้ซื 3อต่างปร
จะได้กําไรจากส่วนต่างนิดหน่อย เมื�อวนัที� 
ดอลลาร์สหรัฐ โดยใช้ข้อมลูอ้างอิงเรื�องอตัราแลกเปลี�ยนจากอตัราซื 3อถวัเฉลี�ยของธนาคารพาณิชย์ ทําไมต้องใช้อตัรา
ซื 3อ เพราะเมื�อผมได้รับเงินโอนจากตา่ง
ตวัคณูในการแลกเป็นเงินบาทให้แก่ผม อตัราซื 3อถวัเฉลี�ยในวนันั 3นเท่ากบั 
เงินโอนชําระค่าสินค้าจากผู้ซื 3อต่างประเทศในวนัที� 
เปลี�ยนเป็นเงินบาทให้ผมในวนันั 3นเท่ากบั 
บาทน้อยกวา่ที�คาดวา่จะได้รับถงึร้อยละ 
โอนในเดือนมีนาคม ผมจะได้เงินบาทจํานวน
ใครตอบได้ลว่งหน้า หากไมมี่การบริหารความเสี�ยงจากอตัราแลกเปลี�ยน

ดงัที�ผมเคยเล่าในฉบับที�แล้วว่า
ประเภท การเลือกใช้เครื�องมือประเภทใด
นําเข้าก็มีทางเลือกในการจดัการความเสี�ยงอตัราแลกเปลี�ยนมากกว่าธุรกิจส่งออกอย่างเดียว แต่ธุรกิจที�ผลิตสินค้า
เพื�อสง่ออกเองก็สามารถใช้เป็นโอกาสในการซื 3อเครื�องจกัรเพื�อ
เล่าถึงเครื�องมือที�จะช่วยป้องกันความเสี�ยงจากอตัราแลกเปลี�ยนที�
คา่ใช้จ่าย เพียงแตต้่องพอใจในอตัราแลกเปลี�ยนที�จะได้รับในอนาคตและยอมรับว่
เงินตราตา่งประเทศที�จะได้รับในอนาคต
เครื�องมือนี 3 คือ การทาํสัญญาซื �อขายเงนิตราต่างประเทศล่วงหน้า 

สญัญาซื 3อขายเงินตราต่างประเทศล่วงหน้าจะทํากนัระหว่างธนาคารกบัผู้ซื 3อที�มีรายได้หรือค่าใช้จ่ายที�เป็น
สกุลเงินตราต่างประเทศ โดยการตกลงซื 3อขายเงินตราต่างประเทศสกุลหนึ�งในจํานวนที�แน่นอนในวันนี 3
ช่วงเวลาหนึ�งๆ แตผู่้ซื 3อจะสง่มอบเงินตราตา่งประเทศให้แก่ธนาคาร
ช่วงเวลาที�ตกลงกนัก็ได้ ดงันั 3น หากผู้ประกอบ
และติดต่อธนาคารเพื�อสอบถามแนวโน้มอตัราแลกเปลี�ยน รวมทั 3ง
ขณะนั 3น หากผู้ประกอบการพอใจและ
Forward Contract สําหรับธุรกรรมนั 3นๆ ทั 3งนี 3 ผู้ประกอบการสามารถทยอยทํา 
ต้องทําเต็มจํานวนได้ เมื�อผู้ประกอบการมี 
เท่าใดในอนาคต และทราบรายได้ที�แน่นอนตั 3งแตว่นัที�ทํา

เครื�องมือในการจัดการกับอัตราแลกเปลี�ยน 
 

ผู้อาํนวยการฝ่ายรับประกันการส่งออก 
ธนาคารเพื�อการส่งออกและนําเข้าแห่งประเทศไทย

ค่าเงินบาทในวนัที� 8 ของเดือนกุมภาพนัธ์ปีนี 3แตกต่างจากค่าเงินบาทในวนัที� 
เดือนมกราคมที�ผ่านมาเท่าไร ผมขออนญุาตตอบคําถามนี 3โดยการสมมติวา่ ตวัผมเองทําธุรกิจสง่ออก

ทําหน้าที�จดัหาสินค้าที�ผู้ซื 3อต้องการและส่งออกสินค้านั 3นให้แก่ผู้ซื 3อต่างปร
เมื�อวนัที� 8 มกราคม ผมส่งออกสินค้าและทําใบเรียกเก็บเงิน 

โดยใช้ข้อมลูอ้างอิงเรื�องอตัราแลกเปลี�ยนจากอตัราซื 3อถวัเฉลี�ยของธนาคารพาณิชย์ ทําไมต้องใช้อตัรา
เพราะเมื�อผมได้รับเงินโอนจากตา่งประเทศ ผมต้องขายเงินดอลลาร์สหรัฐให้แก่ธนาคาร ธนาคารจึงใช้อตัราซื 3อเป็น

ตวัคณูในการแลกเป็นเงินบาทให้แก่ผม อตัราซื 3อถวัเฉลี�ยในวนันั 3นเท่ากบั 30.29 บาทตอ่ดอลลาร์สหรัฐ เมื�อผมได้รับ
โอนชําระค่าสินค้าจากผู้ซื 3อต่างประเทศในวนัที� 8 กุมภาพนัธ์ ธนาคารได้แจ้งผมว่าอตัราแลกเปลี�ยนที�ธนาคารจะ

เปลี�ยนเป็นเงินบาทให้ผมในวนันั 3นเท่ากบั 29.66 บาทต่อดอลลาร์สหรัฐ ท่านผู้อ่านครับ เพียงแค่เดือนเดียวผมได้เงิน
บาทน้อยกวา่ที�คาดวา่จะได้รับถงึร้อยละ 2.08 และหากมีคําถามต่อไปว่า การส่งออกของผม
โอนในเดือนมีนาคม ผมจะได้เงินบาทจํานวนเท่าไร จะได้เท่ากบัที�คาดไว้ หรือน้อยกว่าหรือมากกว่า คําตอบนี 3คงไม่มี

บริหารความเสี�ยงจากอตัราแลกเปลี�ยน 
ดงัที�ผมเคยเล่าในฉบับที�แล้วว่า ปัจจุบันมีเครื�องมือในการบริหารความเสี�ยงจากอัตราแลกเปลี�ยนหลาย

เครื�องมือประเภทใดขึ 3นอยู่กบัลกัษณะการทําธุรกิจของผู้ประกอบการ หากมีทั 3งการส่งออกและ
นําเข้าก็มีทางเลือกในการจดัการความเสี�ยงอตัราแลกเปลี�ยนมากกว่าธุรกิจส่งออกอย่างเดียว แต่ธุรกิจที�ผลิตสินค้า

นโอกาสในการซื 3อเครื�องจกัรเพื�อการปรับปรุงประสิทธิภาพการผลิตได้ 
ที�จะช่วยป้องกันความเสี�ยงจากอตัราแลกเปลี�ยนที�ได้รับความนิยมและใช้

คา่ใช้จ่าย เพียงแตต้่องพอใจในอตัราแลกเปลี�ยนที�จะได้รับในอนาคตและยอมรับว่าจะไม่ได้ลุ้นกําไรหรือขาดทุนจาก
เงินตราตา่งประเทศที�จะได้รับในอนาคต ปลอ่ยให้ผู้ เชี�ยวชาญเช่นธนาคารเป็นผู้จดัการบริหารอตัราแลกเปลี�ยนให้

การทาํสัญญาซื �อขายเงนิตราต่างประเทศล่วงหน้า (Forward Contract)

สญัญาซื 3อขายเงินตราต่างประเทศล่วงหน้าจะทํากนัระหว่างธนาคารกบัผู้ซื 3อที�มีรายได้หรือค่าใช้จ่ายที�เป็น
โดยการตกลงซื 3อขายเงินตราต่างประเทศสกุลหนึ�งในจํานวนที�แน่นอนในวันนี 3

แตผู่้ซื 3อจะสง่มอบเงินตราตา่งประเทศให้แก่ธนาคารในอนาคต ซึ�งอาจจะมีการสง่มอบหลายครั 3งภายใน
ช่วงเวลาที�ตกลงกนัก็ได้ ดงันั 3น หากผู้ประกอบการได้รับคําสั�งซื 3อจากตา่งประเทศก็ควรรีบคํานว

แนวโน้มอตัราแลกเปลี�ยน รวมทั 3งขอทราบอตัราแลกเปลี�ยนที�
หากผู้ประกอบการพอใจและยอมรับอตัราแลกเปลี�ยนที�ธนาคารเปิดให้จองได้ ก็แจ้งธนาคารให้ดําเนินการทํา 

สําหรับธุรกรรมนั 3นๆ ทั 3งนี 3 ผู้ประกอบการสามารถทยอยทํา Forward Contract 
เมื�อผู้ประกอบการมี Forward Contract อยู่ในมือก็ไม่ต้องกังวลว่าจะได้เงินบาทเป็นจํานวน

เท่าใดในอนาคต และทราบรายได้ที�แน่นอนตั 3งแตว่นัที�ทํา Forward Contract 

จารุพัฒน์  พานิชยิ�ง 
ผู้อาํนวยการฝ่ายรับประกันการส่งออก  

ธนาคารเพื�อการส่งออกและนําเข้าแห่งประเทศไทย 
jarupatp@exim.go.th 

ของเดือนกุมภาพนัธ์ปีนี 3แตกต่างจากค่าเงินบาทในวนัที� 8 
ถามนี 3โดยการสมมติวา่ ตวัผมเองทําธุรกิจสง่ออกเล็กๆ ประเภทซื 3อ

ทําหน้าที�จดัหาสินค้าที�ผู้ซื 3อต้องการและส่งออกสินค้านั 3นให้แก่ผู้ซื 3อต่างประเทศเพื�อ
ส่งออกสินค้าและทําใบเรียกเก็บเงิน (Invoice) เป็นเงิน

โดยใช้ข้อมลูอ้างอิงเรื�องอตัราแลกเปลี�ยนจากอตัราซื 3อถวัเฉลี�ยของธนาคารพาณิชย์ ทําไมต้องใช้อตัรา
ประเทศ ผมต้องขายเงินดอลลาร์สหรัฐให้แก่ธนาคาร ธนาคารจึงใช้อตัราซื 3อเป็น

อดอลลาร์สหรัฐ เมื�อผมได้รับ
กุมภาพนัธ์ ธนาคารได้แจ้งผมว่าอตัราแลกเปลี�ยนที�ธนาคารจะ

ครับ เพียงแค่เดือนเดียวผมได้เงิน
ผมในเดือนนี 3 ผมจะได้รับเงิน

เท่าไร จะได้เท่ากบัที�คาดไว้ หรือน้อยกว่าหรือมากกว่า คําตอบนี 3คงไม่มี

จากอัตราแลกเปลี�ยนหลาย
บลกัษณะการทําธุรกิจของผู้ประกอบการ หากมีทั 3งการส่งออกและ

นําเข้าก็มีทางเลือกในการจดัการความเสี�ยงอตัราแลกเปลี�ยนมากกว่าธุรกิจส่งออกอย่างเดียว แต่ธุรกิจที�ผลิตสินค้า
ภาพการผลิตได้ วนันี 3 ผมจะขอ

และใช้กนัมานาน ง่าย และไม่มี
าจะไม่ได้ลุ้นกําไรหรือขาดทุนจาก

ปลอ่ยให้ผู้ เชี�ยวชาญเช่นธนาคารเป็นผู้จดัการบริหารอตัราแลกเปลี�ยนให้แทน 
(Forward Contract)  

สญัญาซื 3อขายเงินตราต่างประเทศล่วงหน้าจะทํากนัระหว่างธนาคารกบัผู้ซื 3อที�มีรายได้หรือค่าใช้จ่ายที�เป็น
โดยการตกลงซื 3อขายเงินตราต่างประเทศสกุลหนึ�งในจํานวนที�แน่นอนในวันนี 3สําหรับ

ซึ�งอาจจะมีการสง่มอบหลายครั 3งภายใน
ได้รับคําสั�งซื 3อจากตา่งประเทศก็ควรรีบคํานวณต้นทุนที�เป็นเงินบาท

ขอทราบอตัราแลกเปลี�ยนที�ธนาคารเปิดให้จองใน
ก็แจ้งธนาคารให้ดําเนินการทํา 

Forward Contract หลายๆ ครั 3ง โดยไม่
ในมือก็ไม่ต้องกังวลว่าจะได้เงินบาทเป็นจํานวน



ผมขอกลบัไปที�ตวัอย่างข้างต้น หากผมตดัสินใจทํา Forward Contract ไว้ที�อตัราแลกเปลี�ยนล่วงหน้าเท่ากบั 
30.00 บาทตอ่ดอลลาร์สหรัฐ เพราะผมเชื�อวา่การที�เงินทนุไหลเข้าประเทศไทยเป็นจํานวนมากและเข้ามาอย่างต่อเนื�อง 
จะทําให้ค่าเงินบาทมีแนวโน้มแข็งค่าขึ 3นเรื�อยๆ และอตัราแลกเปลี�ยนล่วงหน้าที�ธนาคารเสนอให้นั 3น ผมยังมีกําไรใน
การค้าครั 3งนั 3น และสามารถนอนหลบัได้โดยไม่ต้องกังวลกับความเสี�ยง ผมจึงยอมรับและจัดการกับความเสี�ยงนั 3น 
ผลลพัธ์คือ ผมได้เงินบาทน้อยลงแค่ร้อยละ 0.95 และผมทราบรายได้เงินบาทที�แน่นอนตั 3งแต่วนัที�ขายสินค้า ซึ�งดีกว่า
รอให้ถงึวนัที�ได้รับเงินจริงและแลกเงินในวนันั 3น พร้อมกบัความเจ็บใจกบัตวัเองวา่ “แคเ่ดือนเดียว ได้เงินน้อยกว่าที�คาด
วา่จะได้รับถงึร้อยละ 2.08”  

แต ่Forward Contract ก็มีข้อควรระวงั เพราะสญัญาดงักลา่วมีกําหนดระยะเวลาในการใช้ หากทําการจองไว้
แล้วแตไ่มส่ามารถใช้ได้หมด ผู้ประกอบการอาจถกูธนาคารปรับหรือจ่ายคา่ชดเชยให้แก่ธนาคาร ดงันั 3น ผู้ประกอบการ
จึงควรประมาณเงินตราต่างประเทศที�จะได้รับหรือจ่ายออกไปให้ใกล้เคียงกับความต้องการใช้ ก่อนทํา Forward 
Contract และควรสอบถามข้อมลูค่าปรับหรือค่าชดเชย รวมทั 3งเงื�อนไขต่างๆ ให้ชดัเจน นอกจาก Forward Contract 
แล้ว ยังมีเครื�องมือป้องกันความเสี�ยงจากอตัราแลกเปลี�ยนต่างๆ อีกหลายอย่างให้เลือกใช้ตามความเหมาะสมของ
ธุรกิจ ท่านผู้อ่านสามารถหาข้อมลูเพิ�มเติมได้ทั 3งจากธนาคารที�ท่านใช้อยู่ ธนาคารแห่งประเทศไทย ธนาคารเพื�อการ
สง่ออกและนําเข้าแห่งประเทศไทย และ TFEX 

ในการประกอบธุรกิจต้องมีความเสี�ยงเป็นองค์ประกอบเสมอ แต่จะเผชิญความเสี�ยงประเภทใด มากน้อย
เพียงไหน ขึ 3นอยู่กับประเภทของธุรกิจนั 3น แต่ผมอยากให้ท่านผู้อ่านคิดเสมอว่าความเสี�ยงต่างๆ เป็นเรื�องที�จดัการได้ 
และเมื�อจดัการได้อย่างเหมาะสม ความเสี�ยงนั 3นก็เป็นเสมือนงานปกติประจําวนัของเรา  

 
 

 
 


