
 

EXIM BANK เสริมทักษะเจรจาธุรกิจผ่านหลักสูตร EXIM 2X รุ่นท่ี 3  
เติมความรู้ สร้างเครือข่าย เพ่ิมศักยภาพผู้ประกอบการไทยสู่ตลาดโลก 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

นางสาวดรัสวนัต์ ชูวงษ์ รองกรรมการผู้จดัการ ธนาคารเพื่อการส่งออกและน าเข้าแห่งประเทศไทย (EXIM 
BANK) และนายรชตพงศ สขุสงวน ผู้ช่วยกรรมการผู้จดัการ EXIM BANK ให้การต้อนรับ ดร.ตฤณห์ โพธิ์รักษา 
นกัอาชญาว ิทยาและอาจารย ์ประจ าภาคว ิชาสงัคมศาสตร์ คณะสงัคมศาสตร์และมน ุษย ศาสตร์ 
มหาวิทยาลยัมหิดล ในโอกาสเป็นวิทยากรบรรยายพิเศษหวัข้อ “การอ่านภาษากายเพื่อการเจรจาธุรกิจ” ภายใต้
หลกัสตูร EXIM 2X รุ่นที่ 3 เพื่อเสริมทกัษะการสื่อสาร การวิเคราะห์พฤติกรรมคู่เจรจา และการเจรจาต่อรองทางธุรกิจ 
เพิ่มความมัน่ใจให้ผู้ประกอบการไทยในการสร้างความสมัพนัธ์และขยายโอกาสทางการค้าในตลาดต่างประเทศ 
ณ ร้านอาหารเลชาเล่ต์ เมื่อเร็ว ๆ นี  ้

การบรรยายเน้นเทคนิคการอ่านภาษากายและจิตวิทยาการสื่อสารเพื่อเพิ่มประสิทธิภาพในการเจรจาธุรกิจ 
ตัง้แต่การสร้างความประทบัใจแรกด้วยบุคลิกภาพและการวางตวัที่เหมาะสม การสงัเกตสีหน้า น า้เสียง และ
ท่าทางควบคู่กับการพิจารณาบริบทของการสนทนา รวมถึงการท าความเข้าใจพฤติกรรมปกติของคู่เจรจา 
เพื่อสงัเกตความเปลี่ยนแปลงและตัง้ค าถามได้อย่างเหมาะสม โดยพิจารณาข้อมลูและบริบทแวดล้อมประกอบ 
แทนการตดัสินจากรูปลกัษณ์หรือภาษากายเพียงอย่างเดียว ตลอดจนการสร้างบรรยากาศที่เอือ้ต่อการเจรจา 
การรับฟังอย่างตัง้ใจ และการปรับรูปแบบการสื่อสารให้เหมาะสมกับคู่ค้าแต่ละราย ทัง้นี ้ภาษากายเป็นเพียง
ข้อมลูประกอบการเจรจา ผู้ประกอบการจึงควรให้ความส าคญักับการศึกษาข้อมลูและตรวจสอบความน่าเชื่อถือ
ของคู่ค้า รวมถึงเงื่อนไขทางธุรกิจก่อนตดัสินใจ เพื่อสร้างความสมัพนัธ์ทางการค้าที่มัน่คงในระยะยาว  

หลกัสตูร EXIM 2X รุ่นที่ 3 จดัโดย EXIM BANK ร่วมกับพนัธมิตรภาครัฐและเอกชน มุ่งพฒันาศกัยภาพ
ผู้ประกอบการไทยให้พร้อมแข่งขนัในตลาดโลก ผ่านการเสริมสร้างองค์ความรู้และทกัษะด้านการส่งออกอย่าง
ครบวงจร ครอบคลมุการเข้าถึงแหล่งเงินทุน การบริหารความเสี่ยงทางการค้าระหว่างประเทศ กลยุทธ์การตลาด



 

ต่างประเทศ ทิศทางเศรษฐกิจโลก การประยุกต์ใช้ AI ในธุรกิจส่งออก และการด าเนินธุรกิจอย่างยั่งยืนตาม
แนวทาง ESG ตลอดจนการจดัท าแผนธุรกิจส่งออก การขนส่งระหว่างประเทศ การค านวณต้นทุน กฎระเบียบ
การส่งออก และพิธีการศลุกากร พร้อมเปิดโอกาสให้ผู้ เข้าอบรมสร้างเครือข่ายธุรกิจผ่านกิจกรรม Business 
Matching การศึกษาดงูานสถานประกอบการต้นแบบ และการแลกเปลี่ยนประสบการณ์กับผู้ประกอบการที่
ประสบความส าเร็จ เพื่อเชื่อมโยงองค์ความรู้สู่การปฏิบตัิจริงและต่อยอดโอกาสทางการค้าในตลาดต่างประเทศ  

EXIM BANK มุ่งท าหน้าที่ Export Co-pilot เคียงข้างผู้ประกอบการไทย โดยผสานองค์ความรู้ เคร่ืองมือ
ทางการเงิน การบริหารความเสี่ยง และเครือข่ายพนัธมิตร เพื่อยกระดบัความพร้อมของผู้ประกอบการให้
สามารถเข้าถึงโอกาสทางธุรกิจใหม่ ๆ เพิ่มขีดความสามารถในการแข่งขนั และเติบโตอย่างยัง่ยืนในตลาดโลก  

 
        28 กันยายน 2569 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
สอบถามรายละเอียดเพิ่มเติมได้ท่ีส่วนภาพลักษณ์องค์กร ฝ่ายส่งเสริมภาพลักษณ์องค์กรและการตลาด 
โทร. 0 2169 9999 ต่อ 4112-4 



 

 


