
 
EXIM BANK เปิดเวทรีะดมสมอง ชีท้างรอด SMEs ไทยตอ้งรุกตลาดส่งออก 

พร้อมเปิดบริการใหม่ “สินเชื่อเครือข่ายธุรกิจครบวงจร” เสริมสภาพคล่องตน้น า้ถงึปลายน า้ 
 

ดร.พส ุโลหารชนุ ประธานกรรมการ ธนาคารเพ่ือการส่งออกและน าเขา้แห่งประเทศไทย (EXIM BANK) กล่าว
เปิดงาน “EX1M Solution Forum” Ep. 1 หัวข้อ “อนาคต SMEs ไทยเติบโตสู่ Supply Chain โลก” ซึ่งจัดขึน้ทาง
ออนไลนแ์ก่สื่อมวลชนและสาธารณชนท่ีสนใจ เม่ือวนัท่ี 23 มิถุนายน 2564 ว่า นับเป็นครัง้แรกของการเปิดเวทีระดม
สมอง เพ่ือน าเสนอประเด็นปัญหาและแนวทางแกไ้ขในการขบัเคลื่อนการคา้และการลงทนุระหว่างประเทศของไทยให้
เติบโตอย่างยั่งยืน โดยครัง้นีมี้เปา้หมายเพ่ือชีใ้หเ้ห็นปัญหาเชิงโครงสรา้ง ซึ่งมี SMEs เป็นผูป้ระกอบการสว่นใหญ่ แตย่งั
ไม่สามารถขบัเคลื่อนระบบเศรษฐกิจและภาคสง่ออกไทยไปขา้งหนา้ไดด้ีมากเท่าท่ีควร ทางออกหรอือาจจะเป็นทางรอด
ของปัญหา ไดแ้ก่ การท างานรว่มกนัระหว่างสถาบนัการเงินอย่าง EXIM BANK และภาคธุรกิจเพ่ือสรา้ง Supply Chain 
ท่ีแข็งแรง ซึ่งผูป้ระกอบการรายใหญ่สามารถสนับสนุนและเสริมความแข็งแรงใหก้ับผูป้ระกอบการ SMEs ไดอ้ย่าง
เกือ้กลูและยั่งยืน โดยมีเครื่องมือทางการเงินและการบริหารความเสี่ยงเป็นกลไกช่วยใหท้กุภาคส่วนด าเนินธุรกิจไปได้
อยา่งไม่ตดิขดั แมจ้ะไดร้บัผลกระทบซ า้เติมจากสถานการณก์ารแพรร่ะบาดของโควิด-19 ท่ีเกิดขึน้เป็นระลอกทั่วโลก  

 
ดร.รกัษ ์วรกิจโภคาทร กรรมการผูจ้ดัการ ธนาคารเพ่ือการสง่ออกและน าเขา้แห่งประเทศไทย  (EXIM BANK) 

กล่าวในหวัขอ้ “อนาคต SMEs ไทยเติบโตสู่ Supply Chain โลก” ว่า ในการแกปั้ญหา “ความย้อนแย้ง” ในเชิง
โครงสรา้งของ SMEs ไทย โดยเฉพาะการท่ี SMEs ไทยมีจ านวนมากถึง 3.1 ลา้นรายหรอื 99.5% ของผูป้ระกอบการทัง้
ระบบ แต่มีบทบาทต่อระบบเศรษฐกิจเพียง 35% ของ GDP รวมเท่านั้น สาเหตุส  าคัญมาจาก SMEs ไทยส่วนใหญ่
คา้ขายภายในประเทศเป็นหลัก ขณะท่ีผูส้่งออก SMEs มีจ านวนไม่ถึง 1% ของ SMEs ทั้งระบบ ซึ่งการขยายตลาด
ภายในประเทศมีขอ้จ ากัดหลายประการ เช่น เศรษฐกิจไทยโตต ่า โดยในช่วง 10 ปีท่ีผ่านมาขยายตวัเพียง 2% ตลาดมี
ขนาดไม่ใหญ่ จ านวนประชากรเพียง 66 ลา้นคน ยิ่งไปกวา่นัน้ประเทศไทยยงัเขา้สูส่งัคมผูส้งูอายแุลว้ โดยมีประชากรท่ีมี
อายมุากกวา่ 60 ปีมากถึง 18% ของประชากรรวม  

 
กรรมการผูจ้ัดการ EXIM BANK กล่าวว่า ทางรอดของ SMEs ไทยจึงไดแ้ก่ การเข้าไปเช่ือมโยงในวงจร

การค้าระหว่างประเทศ ซึ่งท าได ้2 แนวทาง โดยแนวทางแรก คือ การยกระดบัไปเป็นผูส้ง่ออก ซึ่งแนวทางนีอ้าจตอ้ง
ใชร้ะยะเวลาในการพฒันาองคค์วามรูแ้ละเสริมประสบการณใ์นดา้นต่าง ๆ ส่วนแนวทางท่ีสอง สามารถท าไดท้นัที 
ไดแ้ก่ การสนับสนุนให ้SMEs เข้าไปอยู่ใน Supply Chain ของผู้ส่งออก โดยใหธุ้รกิจสง่ออกที่มีความแข็งแรงและ
มีประสิทธิภาพในการบรหิารจดัการ Supply Chain ค า้จนุผูป้ระกอบการ SMEs ใหมี้โอกาสขายสินคา้เพิ่มมากขึน้และ
ยาวนานภายใต  ้Supply Chain ท่ีแข็งแรงดงักล่าว ซึ่งคาดว่าปัจจุบันมี SMEs ไทยจ านวนไม่นอ้ยเป็นส่วนหนึ่งของ 
Supply Chain ผูส้่งออกไม่ทางใดก็ทางหนึ่ง เน่ืองจากภาคส่งออกไทยพึ่งพาวตัถดุิบในประเทศ (Local Content) ถึง
เกือบ 70% ของมลูคา่สง่ออกรวม 

 
ดร.รักษ์ กล่าวว่า นอกจากนี้ สถานการณ์การแพร่ระบาดของโควิด -19 ท าให้ Global Supply Chain 

เปลี่ยนไปในหลายมิติและทุกขัน้ตอน ตัง้แต่การหาวตัถุดิบ การผลิต การขนส่งและกระจายสินคา้ การขาย และตวั
สินคา้ รูปโฉมการคา้เปลี่ยนมาใชว้ตัถดุิบจากแหล่งใกล ้ๆ มากขึน้ มีการน าระบบ  Automation มาใชม้ากขึน้เพ่ือลด
การสื่อสารระหว่างแรงงานในกระบวนการผลิต ตอ้งวางแผนขนส่งหลากหลายช่องทาง รวมทัง้ท าประกันและปรบั
เทอมการคา้ใหค้รอบคลมุความเสี่ยงที่อาจเกิดขึน้ การขายสินคา้ใชช้่องทางออนไลนม์ากขึน้ และสินคา้ตอ้งสอดรบักบั
เทรนดใ์หม่ ๆ ของโลก มีความโดดเดน่น่าจดจ า เพ่ือสรา้งการจดจ าและความจงรกัภกัดีตอ่แบรนด ์ 
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กรรมการผู้จัดการ EXIM BANK กล่าวต่อไปว่า จากนโยบาย Dual-track Policy ได้แก่ การสนับสนุน

ผูป้ระกอบการรายใหญ่เพื่อการพฒันาประเทศ ควบคูก่บัการใหบ้รกิารครบวงจรเพ่ือพฒันา  SMEs ใหเ้ป็นผูส้ง่ออกมือ
อาชีพ EXIM BANK จึงพรอ้มสนับสนุน SMEs ไทยใหเ้ขา้สู่หรือเช่ือมโยงกับ Supply Chain ในวงจรการคา้ระหว่าง
ประเทศ ดว้ยบรกิารใหม่ “สินเช่ือเครือข่ายธุรกิจครบวงจร (EXIM Supply Chain Financing Solution)” เพื่อเสรมิ
สภาพคลอ่งใหแ้ก่ธุรกิจ SMEs ท่ีเป็น Suppliers ของผูป้ระกอบการรายใหญ่ (Sponsor) โดยไม่ตอ้งใชห้ลกัประกนัเพิ่ม 
สามารถน า Invoice มาใชย่ื้นขอสนิเช่ืออตัราดอกเบีย้พิเศษผ่าน Digital Platform ได ้วงเงินกูส้งูสดุ 25% ของยอดขาย
รวมปีลา่สดุ โดยอา้งอิงบนเครดิตที่แข็งแรงของ Sponsor บรกิารดงักลา่วช่วยใหผู้ป้ระกอบการ SMEs เขา้ถึงสินเช่ือได้
สะดวกขึน้และมีตน้ทุนต ่าลง มีความคล่องตัวในการด าเนินธุรกรรมทางออนไลน ์โดยไม่จ าเป็นตอ้งเดินทางมาท่ี
ธนาคาร ขณะท่ี Sponsor ซึ่งเป็นลูกค้า EXIM BANK จะได้รับเครดิตเทอมเพิ่มจากคู่ค้าท่ีเป็น  SMEs และมี
ความสมัพนัธท์างธุรกิจท่ีแน่นแฟ้นระหวา่งกนั เป็นประโยชนใ์นการขยายธุรกิจตอ่ไปในอนาคตขา้งหนา้ 

 
ตน้แบบ Supply Chain ท่ีแข็งแกร่งภายใตก้ารสนับสนุนของ EXIM BANK ไดแ้ก่ บริษัท สยามโกลบอล

เฮ้าส ์จ ากัด (มหาชน) ผู้ส่งออก-น าเข้าและศูนยร์วมวัสดุก่อสร้างและสินค้าไลฟ์สไตลค์รบวงจรของไทย ซึง่มี
สินคา้จ าหน่ายกว่า 270,000 รายการ และมี Suppliers ใน Supply Chain เป็นจ านวนมาก อาทิ บริษัท วิช่ัน กลาส 
แอนด ์ดอร์ อินดัสเทรียล จ ากัด ผูป้ระกอบธุรกิจขนาดกลาง จ าหน่ายผลิตภัณฑป์ระตูและกระจกตกแต่งบา้น 
บริษัท คารช์ายน ์จ ากัด ผูป้ระกอบธุรกิจขนาดกลาง จ าหน่ายผลิตภณัฑท์ าความสะอาดรถยนต์ บริษัท อุดร เก้า
เจริญทรัพย ์จ ากัด ผูป้ระกอบธุรกิจขนาดเล็ก จ าหน่ายไมแ้ปรรูปจากตา่งประเทศ บริษัท เอ็ม.เจ.พาราวู๊ด จ ากัด ผู้
ประกอบธุรกิจขนาดเล็ก จ าหน่ายเฟอรนิ์เจอรไ์ม ้บริษัท ว.พลาสติก (2002) จ ากัด ผูป้ระกอบธุรกิจขนาดเล็ก 
จ าหน่ายผลิตภณัฑพ์ลาสตกิ 

 
“การฟ้ืนฟแูละพฒันาเศรษฐกิจไทยตอ้งเริม่ตน้ท่ีฐานราก กลา่วคือ การพฒันาผูป้ระกอบการ SMEs ใหมี้แรง

ขบัเคลื่อนระบบเศรษฐกิจ กา้วขา้มขอ้จ ากัดดา้นเงินทนุและอ านาจต่อรอง โดยอาศยัพนัธมิตรทางธุรกิจเป็นสะพาน
เช่ือมไปสูโ่อกาสใหม่ ๆ ท่ีน าไปสูก่ารเตบิโตรว่มกนัอยา่งมั่นคงและยั่งยืน ลดปัญหาความเหลื่อมล า้และการขาดโอกาส
ในการเขา้ถึงแหล่งเงินทุนของผูป้ระกอบการรายย่อย กระตุน้ใหเ้กิดการคา้และธุรกรรมผ่านระบบดิจิทัลเพ่ือความ
สะดวกรวดเร็วแก่ภาคธุรกิจและผูบ้ริโภค ตลอดจนเสริมสรา้งความแข็งแกร่งใหแ้ก่ภาคธุรกิจและอุตสาหกรรมไทย
ตลอดทัง้ Supply Chain เพ่ือใหท้กุภาคส่วนมีความแข็งแกรง่และพรอ้มเริ่มตน้กบัโอกาสครัง้ใหม่หลงัวิกฤตโควิด-19” 
ดร.รกัษก์ลา่ว 
  
 23 มิถนุายน 2564  
 สว่นสื่อสารองคก์ร ฝ่ายพฒันาความยั่งยืนและสื่อสารองคก์ร 
 

 
 
 
 
 
 
สอบถามรายละเอยีดเพิม่เตมิได้ทีส่่วนสื่อสารองคก์ร ฝ่ายพฒันาความยั่งยนืและสื่อสารองคก์ร 
โทร. 0 2271 3700, 0 2278 0047, 0 2617 2111 ต่อ 4120-4 

-2- 


