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EXIM BANK สร้างเครือข่ายพันธมิตรการเงนิโลก ในโอกาสทีป่ระเทศไทยเป็นเจ้าภาพ 
จัดการประชุม IMF-World Bank Group Annual Meetings 2026 

เชื่อมแหล่งทุนและขยายตลาดศักยภาพ หนุนธุรกิจไทยเติบโตอย่างย่ังยืน 
 
Key Highlights 

• EXIM BANK เร่งขยายเครือข่ายพันธมิตรในโอกาสที่ผูบ้ริหารสถาบันการเงินจากประเทศต่าง ๆ เขา้ร่วม
การประชุม IMF-World Bank Group Annual Meetings 2026 เพื่อขยายความร่วมมือด้านการค้า การ
ลงทนุ และการบรหิารความเสี่ยง 

• เชื่อมโยงแหล่งเงินทุนและโอกาสในตลาดศักยภาพ พรอ้มส ารวจแนวทางสนับสนุนการลงทุนสีเขียว  
เพื่อเพิ่มทางเลือกและเสรมิขีดความสามารถในการแข่งขนัของธุรกิจไทย 

ธนาคารเพื่อการส่งออกและน าเข้าแห่งประเทศไทย (EXIM BANK) เดินหน้าขยายบทบาทการเป็น
พนัธมิตรทางธุรกิจที่เชื่อมโยงผูป้ระกอบการไทยกับโอกาสในตลาดโลก ท่ามกลางความทา้ทายของเศรษฐกิจโลก
ที่มีความซบัซอ้นมากขึน้ ทัง้ความผนัผวนทางการเงิน ความตึงเครียดทางภูมิรฐัศาสตร ์และการเปลี่ยนผ่านดา้น
เทคโนโลยีและสิ่งแวดลอ้ม โดยใชโ้อกาสที่ผูบ้รหิารสถาบนัการเงินจากประเทศต่าง ๆ เดินทางเขา้ร่วมการประชมุ
ประจ าปีสภาผูว่้าการกองทุนการเงินระหว่างประเทศและกลุ่มธนาคารโลก  (IMF-World Bank Group Annual 
Meetings 2026) ระหว่างวันที่ 12-18 ตุลาคม 2569 ในการขยายเครือข่ายความร่วมมือกับสถาบนัการเงินและ
องคก์รระหว่างประเทศจากหลายภูมิภาค เพื่อเพิ่มโอกาสใหธุ้รกิจไทยเขา้ถึงแหล่งเงินทุน บริหารความเสี่ยง และ
ขยายตลาดการคา้และการลงทุนในต่างประเทศ 

นายชลัช รัตนบุญนิธิ กรรมการผู้จัดการ EXIM BANK เปิดเผยว่า โลกการค้าก าลังเผชิญการ
เปลี่ยนแปลงครัง้ส  าคัญ ทั้งจากความไม่แน่นอนทางภูมิรัฐศาสตร ์ความผันผวนของตลาดการเงิน ภาระหนี ้
สาธารณะ รวมถึงความเสี่ยงจากการลงทุนในเทคโนโลยีปัญญาประดิษฐ์ (AI) ซึ่งเป็นหนึ่งในประเด็นที่ IMF 
ใหค้วามส าคัญในการประชุมครัง้นี ้ขณะเดียวกัน การเปลี่ยนแปลงของห่วงโซ่อุปทานโลกและการเปลี่ยนผ่านสู่
เศรษฐกิจคารบ์อนต ่าก าลงัเปลี่ยนเงื่อนไขการแข่งขนัทางธุรกิจ  การแข่งขนัในตลาดโลกยุคใหม่จึงไม่ไดข้ึน้อยู่กับ
คุณภาพสินคา้และตน้ทุนเพียงอย่างเดียว แต่ยังขึน้อยู่กับความสามารถในการเขา้ถึงแหล่งเงินทุน บริหารความ
เสี่ยง และเชื่อมโยงกับเครือข่ายพนัธมิตรระหว่างประเทศ โดยเฉพาะผูป้ระกอบการ SMEs ที่ยงัเผชิญขอ้จ ากัดใน
การขยายธุรกิจสู่ตลาดโลก EXIM BANK จึงมุ่งยกระดบับทบาทจากผูส้นบัสนุนทางการเงิน สู่การเป็นพนัธมิตรที่
ช่วยเปิดโอกาสทางธุรกิจและเพิ่มขีดความสามารถในการแข่งขนัของผูป้ระกอบการไทย 

“ส  าหรบัผูป้ระกอบการ SMEs การรบัมือกับการเปลี่ยนแปลงดงักล่าวจ าเป็นตอ้งเตรียมความพรอ้มใน 
3 ดา้น ไดแ้ก่ 1) พรอ้มสรา้งความยืดหยุ่น ดว้ยการกระจายตลาดและฐานลกูคา้ รวมถึงหาแหลง่วตัถดุิบทางเลือก 
เพื่อลดการพึ่งพาตลาดหรือคู่คา้รายใดรายหนึ่งมากเกินไป  2) พรอ้มบริหารความเสี่ยงทางการเงิน โดยวางแผน
กระแสเงินสดและเงินทนุหมนุเวียนอย่างรอบคอบ ประเมินความน่าเชื่อถือของคู่คา้ และเลือกใชเ้ครื่องมือป้องกนั
ความเสี่ยงจากอตัราแลกเปลี่ยนและการคา้ระหว่างประเทศอย่างเหมาะสม และ  3) พรอ้มควา้โอกาสจาก Green 
และ Digital Transition ดว้ยการประยุกตใ์ชเ้ทคโนโลยีเพื่อเพิ่มประสิทธิภาพและลดตน้ทุน ควบคู่กับการพฒันา
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สินคา้และบริการใหต้อบโจทยต์ลาดโลก รวมถึงปรบัตวัใหส้อดคลอ้งกับมาตรฐานและแนวทางการด าเนินธุรกิจที่
เป็นมิตรต่อสิ่งแวดลอ้ม” นายชลชั กลา่ว 

ประเด็นการหารือและแลกเปลี่ยนมุมมอง ตลอดจนแนวทางความร่วมมือระหว่าง EXIM BANK กับ
พนัธมิตรจากหลายภมูิภาค ครอบคลมุ 4 ดา้นส าคญั ไดแ้ก่ 

1. ขยายเครือข่ายสถาบันการเงนิเพื่อการส่งออก เพิ่มโอกาสเข้าถึงเงินทุนและบริหารความเสี่ยง 
ผ่านการพบปะสถาบนัการเงินเพื่อการสง่ออก (Export Credit Agencies: ECAs) จากประเทศต่าง ๆ อาทิ เกาหลีใต ้
อินเดีย และภูฏาน เพื่อแลกเปลี่ยนประสบการณแ์ละส ารวจแนวทางความร่วมมือดา้นการสนบัสนุนการคา้และ
การลงทุน รวมถึงการพฒันาเครื่องมือบริหารความเสี่ยงทางการคา้ เพื่อเพิ่มความมั่นใจใหผู้ป้ระกอบการไทยใน
การขยายธุรกิจสูต่่างประเทศ 

2. เช่ือมเครือข่ายการเงินโลก เพิ่มโอกาสลงทุนเพื่ออนาคตและเศรษฐกิจสีเขียว ผ่านการพบปะ
สถาบันการเงินชัน้น าระดับนานาชาติ อาทิ First Abu Dhabi Bank จากสหรฐัอาหรบัเอมิเรตส์ AKTIF Bank 
จากตุรกี Barclays Bank จากสหราชอาณาจักร และ DZ BANK AG จากเยอรมนี เพื่อแลกเปลี่ยนแนวทาง
ความรว่มมือดา้นการเงินระหว่างประเทศ และโอกาสในการเชื่อมโยงแหลง่เงินทนุส าหรบัการคา้และการลงทนุของ
ผูป้ระกอบการไทย ควบคู่กบัการหารือเก่ียวกบักองทนุภมูิอากาศสีเขียว (Green Climate Fund: GCF) เพื่อส ารวจ
แนวทางสนับสนุนเงินทุนส าหรบัโครงการที่เป็นมิตรต่อสิ่งแวดลอ้ม การลดการปล่อยก๊าซเรือนกระจก และการ
เปลี่ยนผ่านสู่เศรษฐกิจคารบ์อนต ่า ซึ่งเป็นปัจจยัส าคญัต่อการยกระดบัขีดความสามารถในการแข่งขนัของธุรกิจ
ไทยในระยะยาว 

3. เปิดประตูสู่ตลาดศักยภาพใหม่ เช่ือมโอกาสการค้าและการลงทุนระหว่างภูมิภาค ผ่านการ
พบปะหน่วยงานดา้นเศรษฐกิจและการลงทนุ อาทิ Dubai International Financial Centre Authority (DIFC) แห่ง
สหรฐัอาหรบัเอมิเรตส ์และผูแ้ทนสถานเอกอคัรราชทูตอียิปต ์เพื่อแลกเปลี่ยนขอ้มูลและส ารวจโอกาสทางธุรกิจ 
ตลอดจนแนวทางเชื่อมโยงผูป้ระกอบการไทยกบัเครือข่ายพนัธมิตรในภมูิภาคตะวนัออกกลางและแอฟรกิา ซึ่งเป็น
ตลาดที่มีศกัยภาพส าหรบัการขยายการคา้และการลงทนุของไทย 

4. การให้ความส าคัญกับการเสริมศักยภาพ SMEs เช่ือมโยงสู่โอกาสทางธุรกิจ ทัง้การบ่มเพาะ
และพฒันาศกัยภาพทางธุรกิจ (Incubation) การสนบัสนุนดา้นเงินทุน และการสรา้งโอกาสทางการคา้ผ่านการ
จบัคู่ธุรกิจ (Business Matching) เพื่อช่วยลดขอ้จ ากดัในการด าเนินธุรกิจ และเพิ่มโอกาสในการเติบโตและแข่งขนั
ในตลาดโลก ควบคู่กบัการต่อยอดความรว่มมือกบัพนัธมิตรในอนาคต ทัง้การพฒันาเครื่องมือทางการเงินรูปแบบ
ใหม่เพื่อเพิ่มทางเลือกในการเข้าถึงแหล่งทุนของ SMEs การพิจารณาร่วมสนับสนุนสินเชื่อในอุตสาหกรรมที่มี
ศักยภาพ โดยเฉพาะสาขาที่พันธมิตรมีความเชี่ยวชาญ ตลอดจนการพัฒนากลไกความร่วมมือเพื่อแลกเปลี่ยน
องคค์วามรูแ้ละประสบการณ ์เช่น การศึกษาดงูานโครงการขนาดใหญ่ เพื่อส่งเสรมิการเรียนรูแ้ละน าแนวปฏิบตัิที่
เป็นประโยชนม์าต่อยอดการสนบัสนนุผูป้ระกอบการไทยใหส้ามารถขยายธุรกิจและแข่งขนัในตลาดโลกไดอ้ย่างมี
ประสิทธิภาพ 

นายชลชั กล่าวเพิ่มเติมว่า การสรา้งเครือข่ายพันธมิตรระหว่างประเทศเป็นหนึ่งในกุญแจส าคัญ (Key 
Success Factor) ที่จะช่วยใหธุ้รกิจไทยรบัมือกับความไม่แน่นอนของเศรษฐกิจโลกและเพิ่มโอกาสในการขยาย
ธุรกิจสู่ตลาดใหม่ โดย EXIM BANK มุ่งต่อยอดความสมัพันธก์ับพันธมิตรใหเ้กิดความร่วมมือที่เป็นรูปธรรม ทัง้
การเชื่อมโยงแหลง่เงินทนุ การพฒันาเครื่องมือทางการเงิน การสนบัสนนุสินเชื่อในอุตสาหกรรมที่มีศกัยภาพ และ
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การแลกเปลี่ยนองคค์วามรูเ้พื่อยกระดบัขีดความสามารถของผูป้ระกอบการ โดยเฉพาะ SMEs ใหส้ามารถเขา้ถึง
โอกาสทางการคา้และการลงทนุไดม้ากขึน้ สอดรบักบัทิศทางการขบัเคลื่อนเศรษฐกิจตามแนวทางของรฐับาลที่ให้
ความส าคัญกับการเติบโตจากการลงทุนที่มีคุณภาพ (Quality Investment-led Growth) ทั้งการลงทุนใน
อุตสาหกรรมที่มีศกัยภาพ การประยุกตใ์ชเ้ทคโนโลยีเพื่อเพิ่มมลูค่า และการเปลี่ยนผ่านสู่เศรษฐกิจที่เป็นมิตรต่อ
สิ่งแวดลอ้ม เพื่อเสรมิสรา้งความสามารถในการแข่งขนัของธุรกิจไทยและเชื่อมโยงเขา้สูห่่วงโซ่มลูค่าโลก 

“EXIM BANK มุ่งเป็นประตูเชื่อมผู้ประกอบการไทยกับโอกาสทางธุรกิจทั่วโลก โดยต่อยอดเครือข่าย
พันธมิตรระหว่างประเทศใหเ้กิดประโยชนต์่อภาคธุรกิจ ทัง้การเพิ่มทางเลือกดา้นเงินทุน การบริหารความเสี่ยง 
และการเขา้ถึงตลาดใหม่ ควบคู่กบัการสนบัสนนุการลงทนุเพื่อยกระดบัศกัยภาพการแข่งขันและการเปลี่ยนผ่านสู่
เศรษฐกิจสีเขียว เพื่อใหผู้ป้ระกอบการไทย โดยเฉพาะ SMEs สามารถกา้วขา้มขอ้จ ากดัและเติบโตในตลาดโลกได้
อย่างมั่นใจ” นายชลชั กลา่ว 

การขยายเครือข่ายพันธมิตรการเงินโลกครัง้นีส้ะทอ้นบทบาท EXIM BANK ในฐานะสถาบันการเงิน
เฉพาะกิจของรัฐที่มุ่งเป็นมากกว่าผู้ใหส้ินเชื่อ แต่เป็นพันธมิตรที่เชื่อมโยงศักยภาพของผู้ประกอบการไทยกับ
โอกาสทางเศรษฐกิจโลก ทัง้การเขา้ถึงเงินทุน การบริหารความเสี่ยง และการขยายตลาดใหม่ เพื่อร่วมขบัเคลื่อน
เศรษฐกิจไทยสู่การเติบโตอย่างมีคุณภาพและตอบโจทยภ์ารกิจทัง้ในดา้นกลไกเพื่อปิดความเสี่ยงและลดแรง
กระแทกจากสถานการณภ์ายนอก (Cushion) ตลอดจนกลไกการกระตุน้กิจกรรมทางเศรษฐกิจที่ตอ้งใชภ้าครฐั
เป็นผูข้บัเคลื่อนหลกั (Catalyst) รวมถึงการปิดช่องว่าง (Closing the Gap) เพื่อเสรมิศกัยภาพภาคธุรกิจที่เป็นฐาน
รากของประเทศ โดยเฉพาะ SMEs 
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