
EXIM BANK ป้ันผู้ส่งออกรุ่นใหม่ เปิดหลักสูตร EXIM 2X รุ่นที่ 3  
ผนึกก ำลังพนัธมิตรภำครัฐ เอกชนสร้ำงผู้ส่งออก SMEs พร้อมแข่งขันในโลกกำรค้ำยุคใหม่ 

 
ธนำคำรเพื่อกำรส่งออกและน ำเข้ำแห่งประเทศไทย (EXIM BANK) เปิดหลักสูตร EXIM 2X รุ่นที่ 3 

หลักสูตรระยะยำวที่ มุ่งยกระดับศักยภำพผู้ประกอบกำรรุ่นใหม่สู่กำรส่งออก โดยผสำนองค์ควำมรู้ 
เงินทุน เทคโนโลยี และเครือข่ำยธุรกิจ เพื่อยกระดับผู้ประกอบกำร SMEs ไทยสำมำรถแข่งขันใน
ตลำดโลกได้อย่ำงยั่งยืน โดยมนีำยบัณฑิต สะเพียรชัย ประธำนกรรมกำรบริหำร EXIM BANK เป็นประธำน
ในพิธี พร้อมด้วยนำยชลัช รัตนบุญนิธิ กรรมกำรผู้จัดกำร EXIM BANK นำงสำวดรัสวันต์ ชูวงษ์ 
รองกรรมกำรผู้จัดกำร EXIM BANK ตลอดจนผู้บริหำร EXIM BANK และผู้แทนหน่วยงำนพันธมิตรทัง้
ภำครัฐและภำคเอกชน ร่วมต้อนรับผู้เข้ำร่วมหลักสูตร 2X รุ่นที่ 3 จ ำนวนกว่ำ 50 รำย ณ โรงแรม
เดอะ สุโกศล กรุงเทพ เมื่อวันที่ 7 สิงหำคม 2569 

นายชลัช รัตนบุญนิธิ กรรมการผู้จัดการ EXIM BANK กล่าวเปิดงาน โดยชีใ้ห้เห็นถึงช่องว่างส าคญัของ
โครงสร้างเศรษฐกิจไทยว่า จากผู้ประกอบการไทยทัง้หมดราว 3.2 ล้านราย มีผู้ ท่ีผนัตวัเป็นผู้ส่งออกได้จริงเพียง
ประมาณ 23,000 ราย หรือไม่ถึง 1% ของผู้ประกอบการทัง้ประเทศ และแม้ในไตรมาสแรกของปีนีม้ลูค่าส่งออก
ของ SMEs จะเติบโตกวา่ 50% เมื่อเทียบกบัปีก่อน แต่ยงัมีสดัสว่นเพียงประมาณ 15% ของมลูคา่สง่ออกรวมของ
ประเทศ สะท้อนว่าศกัยภาพในการส่งออกของ SMEs ไทยยงัมีช่องว่างอีกมหาศาลรอการปลดล็อก หากได้รับ
การพฒันาและสนบัสนนุอย่างเหมาะสม 

นายบัณฑิต สะเพียรชัย ประธานกรรมการบริหาร EXIM BANK กล่าวว่า โจทย์ส าคัญไม่ได้อยู่ท่ีตลาดโลก 
เพราะโอกาสยังเปิดกว้าง แต่อยู่ท่ีการเตรียมความพร้อมของผู้ประกอบการ  ทัง้องค์ความรู้ การเข้าถึงตลาด 
เครือข่ายคู่ค้า เคร่ืองมือบริหารความเสี่ยงทางการค้า ขณะท่ีขีดความสามารถในการแข่งขนัของ SMEs โดยรวม
ยงัคงหดตวั โดยเฉพาะภาคการผลิตท่ีต้นทนุเพิ่มขึน้เร็วกว่ารายได้ นอกจากนี ้ยงัมีข้อจ ากดัเชิงโครงสร้างด้านการ
เข้าถึงแหล่งเงินทุน จึงจ าเป็นต้องอาศยัความร่วมมือจากทกุภาคส่วน ทัง้ภาครัฐ สถาบนัการเงิน ภาคการศึกษา 
และภาคเอกชน เพื่อสร้างระบบนิเวศท่ีเอือ้ตอ่การเติบโตของผู้สง่ออกไทย  

นายบณัฑิต กล่าวต่อไปว่า อุตสาหกรรมท่ีมีศกัยภาพในตลาดโลกยงัมีอีกมาก ไม่ว่าจะเป็นอำหำรและ
สินค้ำเกษตรมูลค่ำสูง อาทิ ผลไม้แปรรูป อาหารสุขภาพ และเคร่ืองปรุงพรีเมียม ซึ่งยังได้รับความนิยมใน
ตลาดโลก พลำสติกและบรรจุภัณฑ์ท่ีเติบโตตามอตุสาหกรรมอาหาร ยานยนต์ไฟฟ้า และอิเล็กทรอนิกส์ รวมถึง
ชิน้ส่วนอุปกรณ์ไฟฟ้ำและคอมพวิเตอร์ท่ีเติบโตตามการลงทนุด้าน Data Center และ AI ทัว่โลก  

“การสร้างผู้ส่งออกรายใหม่ไม่ใช่ภารกิจของหน่วยงานใดหน่วยงานหนึ่ง แต่ต้องอาศยัความร่วมมือจาก
ทุกภาคส่วน ทัง้ภาครัฐ สถาบนัการเงิน ภาคการศึกษา และตวัผู้ประกอบการเอง หากประเทศไทยสามารถเพิ่ม
จ านวนผู้สง่ออกได้แม้เพียงเล็กน้อย จะสร้างมลูค่าทางเศรษฐกิจมหาศาลให้กบัประเทศ” นายบณัฑิต กลา่ว 

ด้านนายชลชั รัตนบญุนิธิ กรรมการผู้จดัการ EXIM BANK กลา่วว่า แม้โลกธุรกิจในปัจจบุนัจะเผชิญความ
ผนัผวนรอบด้าน ทัง้จากความก้าวหน้าทางเทคโนโลยี มาตรการทางการค้าท่ีเปลี่ยนแปลง และความขดัแย้งทาง
ภมูิรัฐศาสตร์ แต่เศรษฐกิจไทยและ SMEs ยงัแสดงให้เห็นถึงความสามารถในการปรับตวั โดยตวัเลขไตรมาสแรก
ของปี 2569 ชีว้่า GDP ของ SMEs ไทยขยายตัวถึง 2.9% สูงกว่า GDP ของประเทศโดยรวมท่ี 2.8% คิดเป็น
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สดัส่วนกว่า 35% ของ GDP รวมทัง้ประเทศ ขณะท่ีมูลค่าการส่งออกของ SMEs ในไตรมาสแรกขยายตวัสูงถึง 
52.6% เม่ือเทียบกบัปีก่อน 

“สิ่งท่ีผู้ประกอบการจ านวนมากก าลงัมองหาอาจไม่ใช่เพียงเงินทนุเท่านัน้ หากแต่เป็นองค์ความรู้ มมุมอง
ใหม่ ๆ ค าแนะน าจากผู้มีประสบการณ์ โอกาสทางธุรกิจ และเครือข่ายพนัธมิตรท่ีพร้อมจะเดินไปด้วยกนั และนัน่
คือเหตผุลที่ EXIM BANK ริเร่ิมหลกัสูตร EXIM 2X ขึน้มา หลกัสตูรนีไ้ม่ได้ออกแบบมาเพื่อสร้างเพียงผู้ส่งออก 
แต่มุ่งสร้างผู้น าทางธุรกิจรุ่นใหม่ท่ีสามารถคิด วางแผน ตัดสินใจ และปรับตัวได้อย่างรวดเร็วท่ามกลางความ
เปลี่ยนแปลงของโลก” นายชลชั กลา่ว 

ตลอด 2 รุ่นที่ผ่านมา หลกัสูตร EXIM 2X มีผู้ประกอบการผ่านการพัฒนาศักยภาพแล้วกว่า 70 ราย 
เกิดการจบัคู่ธุรกิจมากกว่า 90 คู่เจรจา และมีการสนบัสนนุสินเชื่อพร้อมประกนัการสง่ออกรวมกว่า 544 ล้านบาท 
โดย EXIM BANK ยืนยันจะท าหน้าท่ีเป็น “Export Co-pilot” เดินเคียงข้างผู้ประกอบการไทยในทุกจุดของการ
เดินทางสูต่ลาดโลกตอ่ไป 

ทัง้นี ้หลกัสตูร EXIM 2X รุ่นท่ี 3 เป็นหลกัสตูรบ่มเพาะผู้ประกอบการรุ่นใหม่สู่การส่งออก มุ่งเตรียมความ
พร้อมและพฒันาศกัยภาพผู้ประกอบการ SME กลุม่ Gen Y ท่ีสนใจเร่ิมต้นหรือขยายการสง่ออก ให้ก้าวสูก่ารเป็น
ผู้ ส่งออกท่ีแข็งแกร่งและเป็นก าลังส าคัญในการขยายธุรกิจสู่ตลาดต่างประเทศอย่างเป็นรูปธรรม ผ่านการ
แลกเปลี่ยนองค์ความรู้ การสนับสนุนเคร่ืองมือทางการเงิน และการขยายเครือข่ายทางธุรกิจแบบครบวงจร 
ครอบคลมุการค้นหาและเจาะตลาดต่างประเทศ กฎระเบียบและพิธีการศลุกากร การบริหารจดัการการเงินและ
การเข้าถึงแหลง่ทนุ ตลอดจนการใช้ AI และเทคโนโลยีดิจิทลัเพื่อเพิ่มโอกาสทางการค้าในตลาดโลก 

ส าหรับรุ่นท่ี 3 นี ้EXIM BANK ได้ปรับปรุงเนือ้หาให้ตอบโจทย์การส่งออกยคุใหม่มากยิ่งขึน้ โดยเพิ่มหวัข้อ
การออกแบบบรรจุภณัฑ์และการสร้างมลูค่าเพิ่มสินค้า พร้อม Workshop ท่ีน าไปประยุกต์ใช้ได้จริง นอกจากนี ้
ผู้ เข้าร่วมหลกัสตูรยงัจะได้รับค าปรึกษาจากผู้ เชี่ยวชาญชัน้น าของประเทศ พร้อมกิจกรรมเข้มข้นตลอดหลกัสตูร 
อาทิ การศึกษาดูงาน การสร้างเครือข่ายทางธุรกิจ (Business Networking) และการจับคู่ธุรกิจ (Business 
Matching) กบัคูค้่าจากตา่งประเทศ โดยมุ่งเน้นตลาดศกัยภาพ อาทิ จีน อินเดีย และมาเลเซีย 
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