
 

 
 

ถอดรหัสผู้ส่งออกไทยไปสหรัฐฯ...วิเคราะหผ์่านมุมมอง Microperspective  
 

โดย ฝ่ายวิจัยธุรกิจ 
ธนาคารเพื่อการส่งออกและน าเข้าแห่งประเทศไทย (EXIM BANK) 

 
 ภูมิทัศน์การค้าโลกตกอยู่ในความไม่แน่นอนอย่างที่ไม่เคยเป็นมาก่อน นับตั้งแต่ สหรัฐฯ ประกาศ
มาตรการภาษีตอบโต ้(Reciprocal Tariffs) กับประเทศคู่คา้เมื่อวันที่ 2 เมษายน 2568 สรา้งแรงสั่นสะเทือนแก่
ประเทศต่าง ๆ ทั่วโลก ในสว่นของประเทศไทยเองอยู่ระหว่างเตรียมเจรจากับสหรฐัฯ ซึ่งมีสญัญาณออกมาในเชิงบวก
มากขึน้เรื่อย ๆ  อย่างไรก็ตาม ท่าทีของสหรฐัฯ ภายใตก้ารน าของประธานาธิบดีโดนัลด ์ทรมัป์ ยากที่จะคาดเดา 
ตอ้งติดตามสถานการณอ์ย่างใกลช้ิด  
  วิกฤตการณใ์นครัง้นี ้ส่งผลกระทบโดยตรงต่อภาคส่งออกที่เป็นเครื่องยนตส์  าคัญของเศรษฐกิจไทย 
โดยในภาพใหญ่มลูค่าส่งออกไปสหรฐัฯ มีสดัส่วนเกือบ 20% เพื่อใหเ้ห็นจ านวนและโครงสรา้งของกลุ่มผูส้่งออก
ที่มีแนวโน้มไดร้ับผลกระทบโดยตรง ฝ่ายวิจัยธุรกิจ EXIM BANK จึงประมาณการและวิเคราะห์ข้อมูล 
ผู้ส่งออกไทยไปสหรัฐฯ ในระดับ Firm Level (ประมาณการจ านวนผูส้่งออกไปสหรฐัฯ จากฐานขอ้มูลของ
หน่วยงานต่าง ๆ  โดยค านวณจากผูส้ง่ออกใน Top 50 สินคา้ส่งออกไปสหรฐัฯ ที่เป็นนิติบุคคล จึงไม่ไดค้รอบคลมุ
จ านวนผู้ส่งออกไปสหรัฐฯ ทั้งหมด แต่หากคิดในมิติมูลค่าจะครอบคลุม 94% ของมูลค่าส่งออกไปสหรัฐฯ)  
พบประเด็นที่น่าสนใจ ดงันี ้

• ผู้ส่งออกไปสหรัฐฯ นับเป็นกลุ่มใหญ่ มีสัดส่วนเกือบ 1 ใน 4 ของผู้ส่งออกทั้งหมด จ านวน 
ผูส้่งออกไปสหรฐัฯ มีราว 5,300 ราย หรือ 23% ของผูส้่งออกทัง้ระบบ สอดคลอ้งกับมิติเชิงมลูค่าที่ตลาดสหรฐัฯ 
เป็นตลาดส่งออกอนัดบั 1 มีสดัส่วนถึง 18% ของมูลค่าส่งออกรวม มีเม็ดเงินส่งออกเกือบ 55,000 ลา้นดอลลาร์
สหรฐัในปี 2567 ขณะที่ในส่วนขนาดกิจการของผูส้่งออกพบว่า เป็น Micro, Small, Medium (MSMEs) มากที่สดุ
ดว้ยสดัสว่น 61% ขณะที่ผูส้ง่ออกรายใหญ่มีสดัสว่น 39% 

• 1 ใน 3 ของผู้ส่งออกกลุ่มนี้มีความอ่อนไหวต่อตลาดโลก เนื่องจากเป็นกิจการที่เนน้ท าตลาด
ต่างประเทศเป็นหลกั พึ่งพารายไดจ้ากการส่งออกสูงถึง 91-100% ของรายไดร้วม ท าใหเ้มื่อตลาดโลกผนัผวน 
จึงอาจไดร้บัผลกระทบโดยตรงมากกว่ากิจการที่ท  าการคา้ควบคู่ทัง้ในประเทศและต่างประเทศ โดยกลุ่มที่พึ่งพา
ตลาดต่างประเทศสูงพบว่า เป็น SMEs ถึง 70% กลุ่มนีจ้ึงควรใหค้วามส าคัญอย่างมากกับการกระจายตลาด
ส่งออกใหม้ีความหลากหลายทัง้ประเทศและภูมิภาค รวมถึงกระจายการเชื่อมโยง Value Chain ในหลายห่วงโซ่ 
ทัง้กลุม่ตลาดหลกัและตลาดใหม่ เพื่อช่วยใหก้ิจการยืดหยุ่นและมี Buffer รองรบัความผนัผวนในรูปแบบต่าง ๆ 

• ผู้ส่งออกรายใหญ่ส่งออกสินค้าข้ันกลาง ส่วน SMEs ส่งออกสินค้าส าเร็จรูป  ผู้ส่งออก 
รายใหญ่ส่งออกสินคา้ในกลุ่มส่วนประกอบและเครื่องมืออุปกรณ์ โดยกลุ่มสินคา้ที่มีจ  านวนผูส้่งออกมากเป็น
อันดับตน้ ๆ เช่น ผลิตภัณฑพ์ลาสติก เครื่องจักรและส่วนประกอบ เหล็ก ชิน้ส่วนรถยนต ์ยางลอ้รถยนต ์แต่หาก
พิจารณาในมิติมลูค่าจะเห็นว่า สินคา้ที่มีมลูค่าส่งออกอนัดบั 1 เป็นคอมพิวเตอรแ์ละชิน้ส่วน โดยผูส้่งออกใน
กลุม่นีเ้ป็นรายใหญ่และมีจ านวนไม่มาก ขณะที่ผูส้ง่ออก SMEs มกัสง่ออกสินคา้ในกลุม่สินคา้ส าเรจ็รูป โดยเฉพาะ 
อญัมณีและเครื่องประดบั เฟอรน์ิเจอร ์เครื่องนุ่งห่ม  



 
Disclaimer : ขอ้มูลต่าง ๆ ทีป่รากฏเป็นขอ้มูลทีไ่ดจ้ากแหล่งขอ้มูลทีห่ลากหลาย และการเผยแพรข่อ้มูลเป็นไปเพือ่วตัถปุระสงค์ในการใหข้อ้มูลแก่ผูที้ส่นใจ
เท่านัน้ โดย EXIM BANK จะไม่รบัผดิชอบในความเสยีหายใด ๆ ทีอ่าจเกิดขึน้จากการทีม่ีบคุคลน าขอ้มูลนีไ้ปใชไ้ม่ว่าโดยทางใด 

 

ผูส้่งออกไปสหรฐัฯ ส่วนใหญ่ส่งออกสินคา้ประเภทเดียวเป็นหลกั คิดเป็น 64% ของทัง้หมด ส่วนกลุ่มที่
สง่ออกสินคา้หลายประเภท เช่น ตัง้แต่ 3 ประเภทขึน้ไปมีราว 20% ซึ่งผูส้ง่ออกกลุม่นีอ้าจไดร้บัผลกระทบนอ้ยกว่า 
เนื่องจากสามารถใชร้ายไดจ้ากสินคา้อื่น ๆ มาชดเชยหากสินคา้บางรายการถูกเก็บภาษี ขณะที่อีก 80% ของ 
ผู้ส่งออกทีส่่งออกสินค้าเพียง 1-2 ประเภทควรเร่งหาตลาดใหม่เพื่อทดแทนตลาดสหรัฐฯ 

• ผู้ส่งออกส่วนใหญ่อยู่ในเมืองเศรษฐกิจและโซนอุตสาหกรรม เกือบ 90% อยู่ในพืน้ทีก่รุงเทพฯ 
ปริมณฑล และภาคตะวันออก โดยเฉพาะชลบุรีและระยอง ซึ่งสามารถเขา้ถึงการช่วยเหลือภาครฐัไดเ้ร็ว 
ขณะที่ผู้ส่งออกที่เหลืออีกราว 10% กระจายอยู่ในภูมิภาคอื่นตามเมืองเศรษฐกิจในแต่ละภาค เช่น อยุธยา 
เชียงใหม่ สงขลา นครราชสีมา โดยลักษณะการกระจุกตัวเชิงพืน้ที่ของผู้ส่งออกไปสหรัฐฯ เป็นไปในรูปแบบ
เดียวกบัผูส้ง่ออกทัง้ระบบที่มกักระจกุตวัอยู่ใน 2 พืน้ที่หลกัขา้งตน้เช่นกนั 
  จะเห็นไดว่้า กลุม่ผูส้ง่ออกไปสหรฐัฯ ที่คาดว่า จะเป็นกลุม่แรก ๆ ที่ไดร้บัผลกระทบโดยตรง เป็นกลุม่ใหญ่
ถึงเกือบ 1 ใน 4 ของผูส้่งออกทัง้หมด และหากรวม Supply Chain ดว้ย ก็ยิ่งมีจ  านวนมากและทวีความส าคญัต่อ
การขบัเคลื่อนภาคส่งออกของประเทศ ซึ่งอาจไดร้บัผลกระทบจากรายไดท้ี่ลดลงและตอ้งหาตลาดใหม่ หน่วยงาน
ที่เก่ียวขอ้งทัง้ภาครฐัและภาคเอกชนจึงเรง่ระดมใหค้วามช่วยเหลือและสนบัสนนุในหลายดา้น ทัง้การใหค้ าปรกึษา
และขอ้มลูส าหรบัการขยายตลาดส่งออกใหม่ ๆ การวางแผนเสน้ทางโลจิสติกสท์่ามกลางขอ้จ ากัดต่าง ๆ รวมถึง
การสนบัสนุนทางการเงินอย่างครบวงจร เพื่อมุ่งหวงัใหภ้าคส่งออกของประเทศสามารถเดินหนา้กา้วผ่านความ
ทา้ทายในวิกฤตรอบนีไ้ปได ้
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


