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กรรมการผู้จัดการ  
ธนาคารเพื่อการส่งออกและน าเข้าแห่งประเทศไทย (EXIM BANK) 

 

ขณะนีเ้ราได้ก้าวเข้าสูช่่วงคร่ึงหลงัของปี 2565 แล้วนะครับ หากยงัจ ากนัได้ในช่วงต้นปีหลายฝ่ายเห็นพ้องกนัวา่
เศรษฐกิจโลกในปีนีจ้ะทะยานตวัเสมือนพยคัฆ์ที่พร้อมออกลา่เหยื่อ โดย IMF คาดการณ์เมื่อตอนต้นปี 2565 ว่าเศรษฐกิจ
โลกจะขยายตวัถึง 4.9% สงูกว่าอตัราขยายตวัของเศรษฐกิจโลกย้อนหลงั 10 ปีที่เฉลี่ยอยู่ราว 3% แต่ด้วยสถานการณ์ที่ 
ไม่มีใครคาดคิดอย่างสงครามรัสเซีย-ยูเครนได้ผลกัดนัให้ราคาพลงังานและอาหารในตลาดโลกพุ่งสงูขึน้ จนก่อให้เกิด
วิกฤตเงินเฟ้อสงู ตามมาด้วยวิกฤตเศรษฐกิจในหลายประเทศ และการเติบโตของเศรษฐกิจโลกชะลอตวัลง จนสง่ผลให้ 
IMF ปรับลดคาดการณ์เศรษฐกิจโลกลงถึง 2 ครัง้แล้วในปีนี ้ 

 

ส าหรับสถานการณ์ที่พลิกผนัเปลี่ยนจากพยคัฆ์ทะยานเหลือเพียงพยคัฆ์หมอบเช่นนี ้ ผู้สง่ออกไทยจึงต้องเผชิญ
ความท้าทายจากหลายปัจจยัที่จะกระทบตอ่การด าเนินธุรกิจในช่วงที่เหลอืของปี ซึง่ผมขอสรุปเป็น “4C” ดงันี ้

  Cost : ผู้ประกอบการต้องแบกรับต้นทุนการกู้ยืมเงินที่สูงขึน้ โดยมีแรงกดดนัจากการที่ธนาคารกลาง
สหรัฐฯ (Fed) เร่งขึน้อตัราดอกเบีย้นโยบายเพื่อสกดัเงินเฟอ้ โดยมีการคาดการณ์วา่ Fed จะปรับดอกเบีย้ขึน้ไปแตะ 3.5% 
ภายในสิน้ปีนี ้ซึ่งเป็นอตัราที่สงูที่สดุนบัตัง้แต่ปี 2551 ส่งผลให้อตัราดอกเบีย้ทัว่โลก รวมถึงประเทศไทยเข้าสู่ช่วงขาขึน้ 
และต้นทุนการด าเนินธุรกิจที่สูงขึน้ ทัง้จากค่าระวางเรือที่ยงัสงูกว่าช่วง COVID-19 ถึงกว่า 2-3 เท่า และราคาสินค้า
โภคภณัฑ์ที่ปรับสงูขึน้จากปีก่อนหน้า แม้ปัจจุบนัราคาวตัถุดิบบางรายการเร่ิมส่งสญัญาณปรับลดลงบ้าง แต่ยงัอยู่ใน
ระดบัสงู อาทิ ราคาข้าวสาลใีนช่วงกลางเดือนกรกฎาคม 2565 ที่ลดลงจากระดบัสงูสดุในเดือนพฤษภาคม 2565 ถึง 40% 
แต่ยงัสงูกว่าราคาช่วงต้นปีราว 10% รวมถึงคา่ไฟฟ้าที่ปัจจุบนัปรับขึน้แล้วราว 10% จากปีก่อนหน้า และยงัมีทิศทางปรับ
ขึน้ตอ่เนื่อง  

  Consumer : ผู้บริโภคในตลาดส่งออกส าคัญมีก าลังซือ้ลดลง สะท้อนได้จากดชันีความเช่ือมัน่ผู้บริโภค
ของสหรัฐฯ (มิชิแกน) และจีน ณ เดือนพฤษภาคม 2565 ที่ลดลงต ่าสดุเป็นประวตัิการณ์ เช่นเดียวกบัดชันีความเช่ือมัน่
ผู้บริโภคของยุโรปลดลงต ่าสดุในรอบ 2 ปี โดยได้รับแรงกดดนัจากภาวะเงินเฟ้อสงู อาทิ เงินเฟ้อสหรัฐฯ เดือนมิถนุายน 
2565 สงูสดุในรอบ 41 ปี เงินเฟอ้ยโุรปเดือนมิถนุายน 2565 สงูสดุเป็นประวตัิการณ์ ประกอบกบัเศรษฐกิจโลกมีสญัญาณ
ชะลอตวัลงชดัเจน ซึ่งจะท าให้ผู้บริโภคมีรายได้ลดลง หรือระมดัระวงัการใช้จ่ายมากขึน้  โดยบางประเทศ เช่น สหรัฐฯ มี
ความเสีย่งจะเข้าสูภ่าวะเศรษฐกิจถดถอย ลา่สดุ IMF ปรับลดคาดการณ์เศรษฐกิจสหรัฐฯ ในปี 2565 ลงเป็นครัง้ที่ 2 ในปีนี ้
เหลอืขยายตวัเพียง 2.3% จากช่วงต้นปี 2565 ทีค่าดวา่จะขยายตวัได้ถึง 4% 

  Credit Risk : คู่ ค้ามีความเสี่ยงมากขึน้ที่จะช าระเงินล่าช้าหรือปฏิเสธการช าระค่าสินค้า/รับสินค้า
เนื่องจากภาคธุรกิจในหลายประเทศได้รับผลกระทบจากการชะลอตวัของเศรษฐกิจ ขณะที่เศรษฐกิจในบางประเทศถกูท้าทาย
อย่างหนกั ทัง้ปัญหาเชิงโครงสร้างที่อ่อนแออยู่เดิม ประกอบกบัถกูซ า้เติมจากปัญหาขาดแคลนเงินตราต่างประเทศและ
การอ่อนค่าของเงิน ท าให้หลายประเทศอยู่ในสถานการณ์ที่สุ่มเสี่ยงต่อการเกิดวิกฤตเศรษฐกิจ ทัง้นี ้หนึ่งในประเทศที่  
ไม่สามารถก้าวข้ามความท้าทายครัง้นีไ้ด้คือ ศรีลงักา โดยเงินรูปีศรีลงักาอ่อนคา่ลงราว 40% จากต้นปี 2565 นบัเป็นหนึง่
ในสกุลเงินที่อ่อนค่ามากที่สดุในโลก และรัฐบาลศรีลงักาได้ออกประกาศว่าเศรษฐกิจประเทศเข้าสู่ภาวะล่มสลายโดย
สมบูรณ์ (Completely Collapse) ทัง้นี ้หากพิจารณาดัชนี Global Insolvency Index ซึ่งเป็นดัชนีที่สะท้อนภาวะการ
ล้มละลายของภาคธุรกิจทัว่โลก พบว่า ดชันีดงักล่าวมีแนวโน้มเพิ่มขึน้ 10% ในปี 2565 และเพิ่มขึน้ต่อเนื่อง 14% ในปี 
2566 สะท้อนความเปราะบางของภาคธุรกิจทัว่โลกที่มีแนวโน้มเพิ่มสงูขึน้  



  Climate Change : ผู้ส่งออกมีแนวโน้มเผชิญความเสี่ยงจากมาตรฐานและมาตรการทางการค้าใหม่ ๆ 
ที่ เกี่ยวกับประเด็นด้านสิ่งแวดล้อม ทัง้จากภาครัฐและภาคเอกชน รวมถึงกระแสจากผู้บริโภค ส าหรับ C สดุท้ายนี ้ 
ผมเห็นว่ามีความส าคัญมากต่อการด าเนินธุรกิจทัง้ในปัจจุบันและในระยะถดัไป แม้สถานการณ์ 3C ในระยะสัน้
ข้างต้นจะคลี่คลายแล้วก็ตาม เนื่องจากสหรัฐฯ  EU และจีน ซึ่งเป็นตลาดส่งออกส าคญัของไทย มีสดัส่วนรวมกนัถึง
เกือบ 40% ของมลูค่าสง่ออกโดยรวม เป็นประเทศที่ใช้มาตรการทางการค้าที่เก่ียวข้องกบัการเปลี่ยนแปลงสภาพอากาศ
มากที่สดุ ขณะเดียวกนัปัจจบุนัมีผู้บริโภคจ านวนมากเลือกที่จะยืนหยดัเพื่อสิ่งแวดล้อม โดยเฉพาะคนรุ่นใหม่ที่ก าลงัก้าว
ขึน้มาเป็นกลุม่ที่มีบทบาทส าคญัต่อการบริโภคของโลกอย่าง Gen Z ซึ่งผลส ารวจของ GlobalWebIndex (GWI) ระบวุ่า 
ราว 60% ของ Gen Z ยินดีจ่ายแพงขึน้ส าหรับสนิค้าที่เป็นมิตรกบัสิง่แวดล้อมและสงัคม 

 

ทา่มกลาง Challenge มากมาย ทัง้ Cost, Consumer, Credit Risk และ Climate Change ซึง่กดดนัการประกอบ
ธุรกิจ ผมขอแนะน าให้ผู้ประกอบการต่อกรด้วยกลยุทธ์ลดต้นทุนแบบยั่งยืนและกดความเสี่ยงทุกกรณีให้อยู่ใน

ระดับต ่าที่สุด เพื่อให้ธุรกิจผา่นพ้นความยากล าบากได้ในระยะสัน้และเติบโตตอ่ไปได้ในระยะยาว  
o ลดต้นทนุแบบยัง่ยืน หรือการลดต้นทนุโดยค านึงถึงสิ่งแวดล้อมและสงัคมควบคู่กนัไปด้วย อาทิ การปรับลด

ขนาดบรรจุภณัฑ์ให้พอดีกบัสินค้าและลดการใช้วสัดทุี่ไม่จ าเป็น อย่างพลาสติกหุ้มบรรจุภณัฑ์อีกชัน้  ซึ่งไม่เพียงช่วยให้
ผู้ประกอบการลดต้นทนุบรรจุภณัฑ์และคา่ขนสง่ต่อหน่วยลง แต่ยงัตอบโจทย์รักษ์โลกด้วยการประหยดัทรัพยากรและลด
การปลอ่ยคาร์บอนจากทัง้กระบวนการผลติและการขนสง่  

o ปิดความเสี่ยงของทกุกรณีที่ควบคมุไม่ได้ อาทิ ท าประกนัการสง่ออก และ Forward ค่าเงิน เพราะการพลาด
เพียงครัง้เดียวอาจกระทบอยา่งมากตอ่ผู้สง่ออก โดยเฉพาะ SMEs ซึง่มีสายป่านสัน้  

 

EXIM BANK ในฐานะธนาคารเพื่อการพัฒนาแห่งประเทศไทยได้ติดตามสถานการณ์ต่าง ๆ อย่างใกล้ชิด 
และพฒันาผลิตภณัฑ์ใหม่ ๆ เพื่อช่วยเหลือผู้ประกอบการอย่างต่อเนื่อง ทัง้ผลิตภณัฑ์ป้องกนัความเสี่ยงทางการค้า และ
ผลิตภณัฑ์สนบัสนุนการปรับธุรกิจสู่ความยัง่ยืน EXIM BANK พร้อมเป็นที่พึ่งแรกและหมดัเด็ดของผู้ ส่งออกไทยในทุก
สมรภมูิการค้า 

 
 
 

Disclaimer : คอลมัน์นีเ้ป็นข้อคิดเห็นส่วนบคุคล จึงไม่จ ำเป็นต้องสอดคล้องกบัควำมคิดเห็นของ EXIM BANK 

 
 


