
 

 สวสัดีครับท่านผู้อา่น ฉบบัที�ผ่านมา
ระหว่างประเทศและความสําคญัของ
สร้างสมดุลทั �งด้านการขาย ความสะดวกในการจัดการ 

ต้องระมัดระวัง สําหรับธุรกิจการค้าระหว่างประเทศนั %น เกิดจาก
กบัผู้ขายหรือผู้สง่ออก ซึ�งอยู่กนัคนละประเทศแตต้่องการซื %อขายสิ
ได้รับชําระเงินตามราคาสินค้า ดงันั %น การ
ความสําคญัมากในกระบวนการซื %อขายระหวา่งประเทศ 
 สําหรับผู้ส่งออกมือใหม่หรือผู้ส่งออก
Credit (L/C) หรือเล็ตเตอร์ออฟเครดิตทางการค้า 
สินค้าและจัดทาํเอกสารการค้าทุกอย่างตามที�กําหนด 

ใน L/C แล้ว ผู้ส่งออกจะได้รับเงินค่าสินค้าจากธนาคารผู้เปิด 

หลักฐานในการขอสินเชื�อกับสถาบันการเงินได้อีกด้วย เพราะ 
ตา่งประเทศจริง และเมื�อมีการส่งออกแล้ว ผู้ส่งออกจะได้รับเงินค่าสินค้าแน่นอน 
การพิจารณาสินเชื�อของสถาบนัการเงิน
ให้ผู้สง่ออกแล้ว ผู้สง่ออกจะจดัสง่สินค้า
ใน L/C หากผู้ส่งออกไม่สามารถ

เอกสารการค้าตาม L/C กจ็ะยังไม่ชาํระเงนิค่าสินค้าให้จนกว่าผู้ส่งออกจะดาํเนินการได้ถู

 ขั %นตอนในการเปิด L/C นั %น เริ�ม
หมายถงึต้องมีคําสั�งซื %อหรือสญัญาซื %อขายที�ชดัเจนแล้ว
จะดําเนินการให้เฉพาะลูกค้าที�มีวงเงินสินเชื�อหรือหา
ล่วงหน้าก่อน ธนาคารผู้ ที�เปิด L/C เรียกว่า ธนาคารผู้เปิด 

ธนาคารตวัแทนในประเทศผู้สง่ออก 
แล้วต้องตรวจสอบว่า L/C ฉบบันั %นเป็นไปตามที�ตกลงกนัไว้หรือไม่ หาก
กนั ผู้ส่งออกต้องดําเนินการส่งสินค้าออก

ให้กับผู้ รับขนส่งสินค้า เพื�อจดัส่งไปให้ผู้ ซื %อ ผู้
สินค้าบรรทกุลงเรือหรือขึ %นเครื�องบินแล้ว

การส่งออกด้วย Letter of Credit  
 

ผู้อาํนวยการฝ่ายรับประกันการส่งออก 

ธนาคารเพื�อการส่งออกและนําเข้าแห่งประเทศไทย

ฉบบัที�ผ่านมาผมได้กลา่วถงึประเภทของเงื�อนไขการชําระเงินที�ใช้กนัโดยทั�วไปในการค้า
วามสําคญัของการใช้เงื�อนไขการชําระเงินให้เหมาะสม ซึ�งผู้ส่งออกต้องตระหนักและ

ความสะดวกในการจัดการ ค่าใช้จ่ายที�จะเกิดขึ �นและความเสี�ยงที� ผู้ส่งออกพึง

การค้าระหว่างประเทศนั %น เกิดจากการตกลงทําธุรกิจร่วมกนัระหว่างผู้ซื %อหรือผู้ นําเข้า
คนละประเทศแตต้่องการซื %อขายสนิค้า เพื�อให้ผู้ซื %อได้รับสินค้าตามคําสั�งซื %อ และผู้ขาย
ดงันั %น การเลือกรูปแบบวิธีการซื %อขายหรือเงื�อนไขการชําระเงินค่าสินค้า

ความสําคญัมากในกระบวนการซื %อขายระหวา่งประเทศ  
สําหรับผู้ส่งออกมือใหม่หรือผู้ส่งออก SMEs ควรเริ�มต้นธุรกิจส่งออกด้วยเงื�อนไขการชําระเงิน

ตเตอร์ออฟเครดิตทางการค้า ซึ�งจะเป็นการขายสินค้าที�ผู้ส่งออกสามารถมั�นใจได้ว่า 
เอกสารการค้าทุกอย่างตามที�กําหนด และผู้ส่งออกปฏิบัติได้ถูกต้องครบถ้วนตามที�ระบุไว้

แล้ว ผู้ส่งออกจะได้รับเงินค่าสินค้าจากธนาคารผู้เปิด L/C รวมทั %งผู้ ส่งออกยังสามารถใช้ 
หลักฐานในการขอสินเชื�อกับสถาบันการเงินได้อีกด้วย เพราะ L/C เป็นสิ�งยืนยันได้ว่า

และเมื�อมีการส่งออกแล้ว ผู้ส่งออกจะได้รับเงินค่าสินค้าแน่นอน ซึ�งเป็นปัจจยั
สินเชื�อของสถาบนัการเงิน ในด้านผู้ซื %อสินค้าเองก็จะมีความมั�นใจว่า ถ้าสั�งซื %อสินค้าด้วยการเปิด 

จะจดัสง่สินค้าและจดัทําเอกสารเพื�อใช้ในการนําเข้าให้แก่ผู้ซื %อครบถ้วนตามเงื�อนไขที�ระบุไว้
สามารถปฏิบัติตามที�ตกลงกัน ธนาคารผู้เปิด L/C ซึ�งเป็นผู้รับผิดชอบ

กจ็ะยังไม่ชาํระเงนิค่าสินค้าให้จนกว่าผู้ส่งออกจะดาํเนินการได้ถู

นั %น เริ�มขึ %นภายหลงัการตกลงซื %อขายสินค้าระหวา่งผู้ซื %อและผู้
ซื %อขายที�ชดัเจนแล้ว โดยผู้ซื %อติดต่อกบัธนาคารของตนเพื�อขอเปิด 

จะดําเนินการให้เฉพาะลูกค้าที�มีวงเงินสินเชื�อหรือหากผู้ ซื %อไม่มีวงเงิน ธนาคารอาจขอให้จ่าย
เรียกว่า ธนาคารผู้เปิด L/C (Issuing Bank) จึงจะเปิด L/C 
 ซึ�งเรียกวา่ ธนาคารผู้แจ้งการเปิด L/C (Advising Bank)

เป็นไปตามที�ตกลงกนัไว้หรือไม่ หากตรวจสอบแล้วว่า 
ดําเนินการส่งสินค้าออกให้ทันตามกําหนดเวลาที�ระบุไว้ใน L/C โดยนําสินค้าของตน

เพื�อจดัส่งไปให้ผู้ ซื %อ ผู้ ส่งออกจะได้รับใบตราส่งสินค้าจากผู้ รับขนส่ง
สินค้าบรรทกุลงเรือหรือขึ %นเครื�องบินแล้ว 
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เงื�อนไขการชําระเงินที�ใช้กนัโดยทั�วไปในการค้า
ซึ�งผู้ส่งออกต้องตระหนักและ

ค่าใช้จ่ายที�จะเกิดขึ �นและความเสี�ยงที� ผู้ส่งออกพึง

ารตกลงทําธุรกิจร่วมกนัระหว่างผู้ซื %อหรือผู้ นําเข้า
ค้า เพื�อให้ผู้ซื %อได้รับสินค้าตามคําสั�งซื %อ และผู้ขาย

หรือเงื�อนไขการชําระเงินค่าสินค้าร่วมกันจึงมี

ส่งออกด้วยเงื�อนไขการชําระเงินแบบ Letter of 
เป็นการขายสินค้าที�ผู้ส่งออกสามารถมั�นใจได้ว่า หากจัดส่ง

ผู้ส่งออกปฏิบัติได้ถูกต้องครบถ้วนตามที�ระบุไว้

รวมทั %งผู้ ส่งออกยังสามารถใช้ L/C เป็น
ยืนยันได้ว่าผู้ ส่งออกมีคําสั�งซื %อจาก

ซึ�งเป็นปัจจยัสําคญัประการหนึ�งใน
ถ้าสั�งซื %อสินค้าด้วยการเปิด L/C ไป

ครบถ้วนตามเงื�อนไขที�ระบุไว้
เป็นผู้รับผิดชอบตรวจสอบ

กจ็ะยังไม่ชาํระเงนิค่าสินค้าให้จนกว่าผู้ส่งออกจะดาํเนินการได้ถูกต้องครบถ้วน 
ขายสินค้าระหวา่งผู้ซื %อและผู้สง่ออกเรียบร้อยแล้ว ซึ�ง

ผู้ซื %อติดต่อกบัธนาคารของตนเพื�อขอเปิด L/C ซึ�งธนาคาร
ผู้ ซื %อไม่มีวงเงิน ธนาคารอาจขอให้จ่ายเงินมัดจําค่าสินค้า

L/C ให้แก่ผู้ส่งออก โดยผ่าน
(Advising Bank) เมื�อผู้สง่ออกได้รับ L/C 

ตรวจสอบแล้วว่า L/C นั %นถูกต้องตามที�ตกลง
โดยนําสินค้าของตนไปส่งมอบ
ขนส่งสินค้าเพื�อแสดงว่าได้รับ



 ผู้ส่งออกต้องจัดทําใบกํากับสินค้า ตัE วแลกเงินและเอกสารที� เกี� ยวข้องอื�นๆ และตรวจสอบ

รายละเอียดต่างๆ ให้ถูกต้องครบถ้วนตามเงื�อนไขที�ระบุไว้ใน L/C พร้อมกบัใบตราส่งสินค้า ไม่ว่าจะเป็น Bill of 
Lading หรือ Airway Bills ซึ�งเอกสารเหล่านี %รวมเรียกว่าเอกสารการส่งออก และนํามาเรียกเก็บเงินค่าสินค้าผ่าน

ธนาคารในประเทศตามเงื�อนไขที�ระบุใน L/C และธนาคารจะสง่เอกสารให้แก่ธนาคารผู้ เปิด L/C เพื�อตรวจเอกสาร
การสง่ออก เมื�อธนาคารผู้ เปิด L/C ตรวจเอกสารแล้ววา่ถกูต้องครบถ้วนและไม่พบข้อผิดพลาด (Discrepancy) ใดๆ ก็
จะชําระเงินให้ทันทีในกรณีเป็นตัSวจ่ายเงินเมื�อเห็น (Sight Draft) หรือจ่ายเงินเมื�อครบกําหนดเวลาตามที� L/C ระบ ุ
(Tenor หรือ Credit Term)  
 สิ�งที� ผู้ส่งออกพึงต้องระมัดระวังมากที�สุดคือ การกระทําตามเงื�อนไขที�ตกลงและระบุร่วมกันไว้ใน 

L/C เพราะหากเกิดข้อผิดพลาดอย่างเช่น เอกสารไมร่ะบขุ้อความที�กําหนดไว้ใน L/C หรือการส่งสินค้าล่าช้าจากที�ระบุ
ไว้เพียงวนัเดียว โดยไม่ว่าจะมีเจตนาหรือไม่ก็ตาม ธนาคารผู้ เปิด L/C จะไม่ยอมจ่ายเงินให้ผู้ส่งออกจนกว่าจะมีการ
แก้ไขให้ถูกต้องเสียก่อน และผู้ซื %อต้องยอมรับการแก้ไขนั %นด้วย ดงันั %น ผู้ ที�จะช่วยตรวจสอบ L/C ให้แก่ผู้ส่งออกได้ดี
ที�สดุคือ ธนาคารของผู้สง่ออกนั�นเอง เพราะนอกจากจะช่วยตรวจความถกูต้องให้แล้ว ยงัเป็นตวักลางในการเจรจาและ
ให้คําแนะนําที�ถกูต้องเพื�อแก้ไขปัญหาได้ 
 ดงันั %น การที�ผู้สง่ออกและผู้ซื %อตกลงที�จะใช้ L/C เป็นเครื�องมือในการชําระเงิน ธนาคารทั %งในประเทศผู้ซื %อและ
ประเทศผู้ส่งออก รวมไปถึงธนาคารที�โอนเงินตาม L/C ทุกฝ่ายจะต้องมีความเข้าใจเงื�อนไขของ L/C และประเพณี
รวมถึงวิธีปฏิบัติสําหรับเครดิตที�มีเอกสารประกอบของหอการค้านานาชาติ เพื�อการจัดทําเอกสารได้อย่างถูกต้อง
ตรงกันทุกฝ่าย ไม่เกิดข้อผิดพลาด (Discrepancy) ที�อาจเป็นสาเหตุทําให้ผู้ส่งออกถูกปฏิเสธการชําระเงิน ซึ�งการ
จดัทําเอกสารและการตรวจเอกสารทางการค้าระหว่างประเทศจะต้องดําเนินการภายใต้เงื�อนไขของ L/C และถูกต้อง
ตามกติกาของ UCP 600 ซึ�งเป็นเกณฑ์ที�ใช้ในการพิจารณาในปัจจุบนั และในแง่ผู้ส่งออกเองนั %น สิ�งสําคัญที�สุด

สําหรับการส่งออกโดยใช้เงื�อนไขการชาํระเงนิแบบ L/C นั�นคือ ความละเอียดรอบคอบในการจัดทาํเอกสาร

การส่งออก ซึ�งจะต้องจัดทาํเอกสารการส่งออกและปฏิบัติให้ถูกต้องครบถ้วนตามเงื�อนไขที�ระบุไว้ใน L/C 

ทุกประการ   


