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 สวสัดีครับท่านผู้อา่น วนันี �เรามาทําความรู้จกักบัวิธีการชําระเงินในการค้าระหว่างประเทศกนันะครับ ในการ
ซื �อขายสินค้าระหว่างประเทศ ซึ&งผู้ ซื �อผู้ ขายอยู่กันคนละประเทศ นอกจากจะต้องมีการตกลงกันว่าจะซื �อขายสินค้า
อะไร จํานวนหรือปริมาณเท่าใด ราคาเท่าไร การส่งมอบเป็นอย่างไรและเมื&อใด แล้วยังมีเรื&องสําคญัที&จะตกลงกัน
อีกเรื&องหนึ&ง คือ วิธีการชาํระเงนิค่าสินค้า การเจรจาตกลงเลือกวิธีการชําระเงินนี �ขึ �นอยู่กบัปัจจยัหลายประการ เช่น 
ความสัมพันธ์ระหว่างคู่ค้า อํานาจต่อรองทางการค้า ประเภทของสินค้า ระบบธนาคารในประเทศคู่ค้า เป็นต้น ซึ&ง
ปัจจบุนัมีวิธีการหลกัๆ ที&นิยมใช้กนัในการค้าระหวา่งประเทศ 4 วิธี คือ 
 1.  การชําระเงินล่วงหน้า (Advance Payment) วิธีการนี �เป็นการตกลงระหว่างผู้ซื �อกบัผู้ขาย โดยผู้ซื �อจะ
โอนเงินหรือไปให้ผู้ขายพร้อมกบัการสั&งซื �อสินค้าหรือก่อนการส่งสินค้า เมื&อผู้ขายได้รับชําระค่าสินค้าแล้ว จะส่งสินค้า
มาให้ผู้ซื �อ วิธีนี �มกัจะใช้กบัสินค้าที&มีราคาไมส่งูมากนกั เช่น สินค้าตวัอย่าง หรือใช้ในกรณีที&เป็นสินค้าผลิตเฉพาะและ
มีความต้องการสูง หรือหากเป็นกรณีสินค้าทั&วไปและเป็นการซื �อขายครั �งแรก ผู้ขายยังไม่รู้จกัผู้ซื �อดีหรือทราบข่าวว่า
เครดิตของผู้ ซื �อไม่เป็นที&เชื&อถือ วิธีการนี �ผู้ ซื �อมีความเสี&ยงและเป็นฝ่ายเสียเปรียบเพราะต้องชําระเงินก่อนที&จะได้รับ
สินค้าและไมแ่น่วา่จะได้รับสินค้าตรงตามที&สั&งซื �อไปหรือไม ่
 2.  การเปิดบัญชี (Open Account) หรือการโอนเงิน (Telegraphic Transfer) การซื �อขายแบบ “เปิดบญัชี” 
เป็นการตกลงกนัว่าผู้ขายยินยอมให้ผู้ซื �อชําระเงินค่าสินค้าภายหลงัจากได้รับสินค้าแล้วจะเป็นกี&วนั เช่น 60 วนัหรือ 
90 วนั หลงัจากสง่มอบสินค้าแล้ว หลงัจากนั �นผู้ขายจะจดัสง่สินค้าและเอกสารที&เกี&ยวข้องไปให้ผู้ซื �อโดยตรงเพื&อที&ผู้ซื �อ
จะได้ดําเนินการนําสินค้าออกมาขายหรือใช้งานก่อน วิธีการซื �อขายแบบนี �ผู้ขายมีความเสี&ยงและเป็นฝ่ายเสียเปรียบ 
เพราะต้องสง่สินค้าไปให้ผู้ซื �อก่อนโดยไม่มีหลกัประกนัว่าจะได้รับชําระเงินตามกําหนดเวลาที&ตกลงกนัไว้ ดงันั �นการที&
ผู้ขายจะเลือกใช้วิธีการชําระเงินแบบนี � ผู้ซื �อและผู้ขายต้องมีความสมัพนัธ์ที&ดี และผู้ขายจะต้องมีความมั&นใจว่าผู้ซื �อจะ
สามารถชําระเงินได้ตามกําหนดเวลาที&ตกลงกนั นอกจากนี � ผู้ขายควรศกึษาว่าประเทศของผู้ซื �อไม่มีระเบียบกฎเกณฑ์ 
หรือกฎหมายห้ามการโอนเงินออกนอกประเทศ รวมทั �งต้องรู้ตวัเองวา่ธุรกิจจะมีเงินทนุหมนุเวียนเพียงพอในการดําเนิน
กิจการระหวา่งระยะเวลาที&ให้เครดิตแก่ผู้ซื �อ 
 3.  ตั=วเงินเพื?อการเรียกเก็บที?มีเอกสารประกอบ (Documentary Bill for Collection) วิธีการชําระเงิน
แบบนี �แบ่งออกเป็น 2 ประเภท คือ D/P (Document against Payment) และ D/A (Document against Acceptance) 
สําหรับ D/P Sight นั �น ผู้ขายจะสง่ออกสินค้าให้ผู้ซื �อและขณะเดียวกนัจะนําเอกสารตา่งๆ ที&ใช้ในการออกสินค้าสง่ผ่าน
ธนาคารเพื&อเรียกเก็บเงินจากผู้ซื �อ ทําให้ผู้ซื �อจะต้องชําระค่าสินค้าให้ธนาคารในประเทศผู้ซื �อก่อน ธนาคารจึงจะมอบ
เอกสารที&ใช้ออกสินค้าให้แก่ผู้ซื �อ ส่วน D/A ผู้ซื �อจะต้องรับรองตัWวเงิน (Bill of Exchange) และรับเอกสารที&ใช้ในการ
ออกสินค้าจากธนาคาร หลงัจากนั �นผู้ซื �อจะนําเงินมาชําระให้แก่ธนาคารตามตัWวเงินที&ได้รับรองไว้เมื&อครบกําหนดที&ระบุ
ไว้ในตัWวเงิน เช่น 30, 60 หรือ 90 วนั หลงัจากได้รับเอกสาร 



  เนื&องจาก D/P และ D/A ผู้ซื �อจะไปออกสินค้าโดยไมมี่เอกสารที&ใช้ในการออกสินค้าไมไ่ด้ ผู้ขายจึงมั&นใจได้
บางสว่นวา่ผู้ซื �อจะต้องชําระหรือรับรองตัWวแลกเงินก่อน อย่างไรก็ตาม ผู้ขายก็ยงัเป็นฝ่ายเสียเปรียบและมีความเสี&ยงอยู่ 
คือ ถ้าผู้ซื �อปฏิเสธการรับสินค้า โดยไมย่อมชําระเงินหรือรับรองตัWวแลกเงินเนื&องจากผู้ซื �อมีปัญหาในด้านการเงิน หรือมี
ปัญหาในด้านการตลาด ผู้ ขายต้องเสียค่าใช้จ่ายในการนําสินค้ากลบัหรือขายในราคาถูกให้กับผู้ ซื �อรายใหม่ หรือ
อาจจะต้องขายทอดตลาดทําให้ขาดทุน โดยปกติวิธีการชําระเงินในลกัษณะนี �มกัจะกระทํากนัระหว่างผู้ซื �อและผู้ขาย
ที&ทําการค้ากนัมานานจนมีความคุ้นเคยและไว้ใจกนั หรืออาจจะเป็นบริษัทสาขา หรือบริษัทในเครือเดียวกนั ซึ&งตั �งอยู่
ในตา่งประเทศ  
 4.  เลตเตอร์ออฟเครดิต (Documentary Letter of Credit : L/C) การชําระเงินวิธีนี �ให้ความเป็นธรรมแก่
ทั �งผู้ซื �อและผู้ขาย มีกฎเกณฑ์ที&ชดัเจนรองรับ ซึ&งปัจจุบนัเรียกว่า UCP600 โดยมีธนาคารที&เปรียบเสมือนเป็นตวักลาง
ระหวา่งทั �งผู้ซื �อและผู้ขาย ทําให้ผู้ซื �อมั&นใจวา่ถ้าสั&งซื �อสินค้าโดยเปิด L/C ไปให้ผู้ขายแล้ว ผู้ขายก็จะจดัส่งสินค้าให้ครบถ้วน
ตามที&ระบุไว้ใน L/C ทุกประการ และหากผู้ขายไม่ปฏิบติัตามเงื&อนไขใน L/C ผู้ซื �อก็สามารถไม่ชําระเงินค่าสินค้าได้ 
ในทางกลบักนั ฝ่ายผู้ขายก็มั&นใจว่าถ้าส่งสินค้าไปให้ผู้ซื �อและจดัส่งเอกสารถูกต้องและครบถ้วนตามเงื&อนไขที&ระบุใน 
L/C ที&ผู้ซื �อเปิดมาทกุประการ ผู้ขายจงึจะได้รับเงินคา่สินค้าจากธนาคาร 
  ดงันั �น ข้อควรระวงัที&สําคญัในการตกลงซื �อขายแบบ L/C คือ ข้อกําหนดและเงื&อนไขต่างๆ ที&จะระบุใน L/C นั �น 
ก่อนเปิด L/C ผู้ซื �อและผู้ขายควรที&จะคยุรายละเอียดวา่อะไรทําได้หรือไม่ได้ เพราะเงื&อนไขเดียวของการได้รับชําระเงิน
ตาม L/C นั �นคือ เอกสารถกูต้องและครบถ้วนตามที&ระบใุน L/C เท่านั �น และไมเ่กี&ยวข้องกบัตวัสินค้าเลยครับ  
 
 การเลือกวิธีการชําระเงินนั �น สิ&งสําคญัขึ �นอยู่กบัผู้ขายว่าประเมินความเสี&ยงลกูค้าไว้อย่างไร และต้องการให้
ชําระเงินด้วยวิธีไหน มีการเตรียมพร้อมรับมือสําหรับปัญหาที&อาจเกิดขึ �นอย่างไร และสามารถตอ่รองและตกลงเงื&อนไข
การชําระเงินและราคาที&ได้ประโยชน์ร่วมกนัทั �งสองฝ่ายได้อย่างไร หวงัว่าทุกท่านคงสนุกกบัการค้าระหว่างประเทศ
นะครับ แล้วพบกนัใหมค่รับ 
 
 


