
 มาทาํความรู้จัก 

 สวสัดีครับ ฉบบันี �ผมอยากให้ท่านผู้อ่าน โดยเฉพาะท่านที�เป็น
ให้มากขึ �น เพราะ L/C ไมเ่พียงทําหน้าที�
คือ การเป็นหลกัประกนัวา่ผู้สง่ออกจะได้รับเงินค่าสินค้าเมื�อมีการส่งมอบสินค้าลงเรือหรือยานพาหนะขนส่งตามที�ได้
ตกลงไว้ และผู้ซื �อสินค้าก็สามารถมั�นใจได้ว่า
ยงัสามารถเป็นเครื�องมือที�สําคญัในการจดัการด้านการจดัหาสินค้าและเป็
การดําเนินธุรกิจของผู้สง่ออกอีกด้วย

เรามาทําความรู้จกักบัประเภทของ
1. ประเภทเพิกถอนได้ (

ผู้ซื �อหรือธนาคารผู้ เปิด L/C มีสิทธิที�จะแก้ไขเปลี�ยนแปลงหรือ
ความยินยอมจากผู้สง่ออก ดงันั �น หากผู้สง่ออกได้รับ 
จากการถกูยกเลิกคําสั�งซื �อ 

2. ประเภทเพกิถอนไม่ได้ 

ธนาคารผู้ เปิด L/C ไมส่ามารถแก้ไขเปลี�ยนแปลงหรือ
 

 ดงันั �น สิ�งแรกที�ท่านควรตรวจสอบในเบื �องต้นเมื�อ
L/C ฉบบันั �นเป็น L/C ประเภทใด และ
L/C ที�เพิกถอนไมไ่ด้  
 

 เมื�อรู้จกัประเภทของ L/C แล้ว
แบ่งออกได้หลายชนิด ดงันี � 

1. Fix L/C คือ L/C ที�กําหนดทั �งวงเงินและอายขุอ
สินค้าตามวงเงิน L/C ครบถ้วนแล้วจะ

2. Straight Documentary L/C

ผู้ขายสินค้าสง่เอกสารไปให้แก่ธนาคารผู้ เปิด
แตส่ง่เอกสารผ่านธนาคารของผู้ขายหรือธนาคารอื�นๆ
สินค้าให้ 

มาทาํความรู้จัก Letter of Credit กันให้มากขึ 8น
 

ผู้อาํนวยการฝ่ายรับประกันการส่งออก 

ธนาคารเพื�อการส่งออกและนําเข้าแห่งประเทศไทย 

สวสัดีครับ ฉบบันี �ผมอยากให้ท่านผู้อ่าน โดยเฉพาะท่านที�เป็นผู้ส่งออก SMEs รู้จกักบั 
ไมเ่พียงทําหน้าที�เป็นเครื�องมืออํานวยความสะดวกในด้านการค้าเท่านั �น ซึ�งหน้าที�หลกัของ 

จะได้รับเงินค่าสินค้าเมื�อมีการส่งมอบสินค้าลงเรือหรือยานพาหนะขนส่งตามที�ได้
ก็สามารถมั�นใจได้ว่าจะได้รับสินค้าเมื�อจ่ายเงินค่าสินค้าให้แก่ผู้ส่งออก
ที�สําคญัในการจดัการด้านการจดัหาสินค้าและเป็นแหล่งเงินทุนที�มีค่าใช้จ่ายไม่สงูนกัสําหรับ

การดําเนินธุรกิจของผู้สง่ออกอีกด้วย 

ประเภทของ L/C กนัก่อน ซึ�ง L/C แบ่งออกได้เป็น 2 ประเภท
(Revocable Letter of Credit) เมื�อธนาคารของผู้ซื �อเปิด

มีสิทธิที�จะแก้ไขเปลี�ยนแปลงหรือสามารถแจ้งยกเลิก L/C เมื�อ
หากผู้สง่ออกได้รับ L/C ประเภทนี � ขอให้ท่านได้โปรดหลีกเลี�ยงเพราะมีความเสี�ยงสงู

ประเภทเพกิถอนไม่ได้ (Irrevocable Letter of Credit) เมื�อธนาคารของผู้ซื �อเปิด
แก้ไขเปลี�ยนแปลงหรือยกเลิก L/C ฉบบันั �นได้ หากผู้สง่ออกไมยิ่นยอม

ควรตรวจสอบในเบื �องต้นเมื�อได้รับ L/C สั�งซื �อสินค้าจากต่างประเทศ
และหาก L/C ไมไ่ด้ระบวุา่เป็น L/C ประเภทที�เพิกถอนได้ ในทางป

แล้ว มาทําความเข้าใจกบัชนิดของ L/C ประเภทเพิกถอนไม่ได้ 

ที�กําหนดทั �งวงเงินและอายขุอง L/C เมื�อครบกําหนดอายขุอง L/C 
ครบถ้วนแล้วจะนํา L/C กลบัมาใช้ในการสง่ออกสินค้าหรือขอรับเงินจากธนาคารอีกไมไ่ด้
Documentary L/C คือ L/C ที�ธนาคารผู้ เปิด L/C รับรองว่าจะจ่ายเงินให้แก่ผู้ขายสินค้า

ผู้ขายสินค้าสง่เอกสารไปให้แก่ธนาคารผู้ เปิด L/C โดยตรงเท่านั �น ถงึแม้วา่ผู้สง่ออกจะเตรียมเอกสาร
แตส่ง่เอกสารผ่านธนาคารของผู้ขายหรือธนาคารอื�นๆ ไปยงัธนาคารผู้ เปิด L/C ธนาคารผู้ เปิด
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รู้จกักบั Letter of Credit (L/C) 
เครื�องมืออํานวยความสะดวกในด้านการค้าเท่านั �น ซึ�งหน้าที�หลกัของ L/C 

จะได้รับเงินค่าสินค้าเมื�อมีการส่งมอบสินค้าลงเรือหรือยานพาหนะขนส่งตามที�ได้
ให้แก่ผู้ส่งออก แต่ประโยชน์ของ L/C 

นแหล่งเงินทุนที�มีค่าใช้จ่ายไม่สงูนกัสําหรับ

ประเภทคือ 
ผู้ซื �อเปิด L/C ให้แก่ผู้ส่งออกแล้ว 

เมื�อใดก็ได้ โดยไม่ต้องได้รับ
ประเภทนี � ขอให้ท่านได้โปรดหลีกเลี�ยงเพราะมีความเสี�ยงสงู

เมื�อธนาคารของผู้ซื �อเปิด L/C ไปแล้ว ผู้ซื �อหรือ
ฉบบันั �นได้ หากผู้สง่ออกไมยิ่นยอม 

จากต่างประเทศ คือ ตรวจสอบว่า 
ที�เพิกถอนได้ ในทางปฏิบติัจะถือว่าเป็น 

ประเภทเพิกถอนไม่ได้ (Irrevocable) ซึ�ง

L/C แล้วหรือผู้ส่งออกได้ส่ง
สินค้าหรือขอรับเงินจากธนาคารอีกไมไ่ด้ 

รับรองว่าจะจ่ายเงินให้แก่ผู้ขายสินค้าต่อเมื�อ
จะเตรียมเอกสารได้ถูกต้องทั �งหมด 

ธนาคารผู้ เปิด L/C ก็จะไม่ชําระเงินค่า



3.  Negotiation Documentary L/C คือ L/C ที�ธนาคารผู้ เปิด L/C กําหนดให้ผู้ขายสินค้านําตัMวแลกเงิน (Bill 
of Exchange) พร้อมเอกสารประกอบตามที�กําหนดใน L/C ไปขึ �นเงินคา่สินค้ากบัธนาคารที�รับซื �อ ซึ�งสามารถแบ่งได้ 2 
ประเภท คือ Restricted L/C คือ ธนาคารผู้ เปิด L/C กําหนดชื�อธนาคารที�จะขึ �นเงินได้เป็นการเฉพาะเจาะจง
และ Unrestricted L/C คือ ธนาคารผู้ เปิด L/C ไม่ได้กําหนดชื�อของธนาคารที�จะขึ �นเงินได้ ผู้ขายสินค้าสามารถนําเอกสาร
ทั �งหมดไปขึ �นเงินกบัธนาคารใดๆ ก็ได้ 

4.  Revolving L/C คือ L/C ที�สามารถนํากลบัมาใช้หมนุเวียนได้ โดยที�ผู้ซื �อไม่ต้องเปิด L/C ฉบบัใหม่หรือไม่
ต้องขอแก้ไขเพิ�มจํานวนเงินใหม่ (Amendment) ทําให้ประหยัดค่าธรรมเนียมในการเปิดหรือแก้ไข L/C จึงเหมาะ
สําหรับการซื �อขายที�กระทํากนัเป็นประจําและต้องเป็นสินค้าชนิดเดียวกนั 

5.  Transferable L/C คือ L/C ที�สามารถโอนต่อให้บุคคลอื�นได้ ไม่ว่าบุคคลอื�นนั �นจะอยู่ในประเทศเดียวกนั
หรือต่างประเทศก็ได้ รวมทั �งโอนให้บุคคลอื�นเพียงรายเดียวหรือหลายรายก็ได้ แต่จะโอนได้เพียงทอดเดียว ผู้ รับ
ประโยชน์ (Beneficiary) ที�ได้รับโอนมาจะโอนตอ่ไปให้บุคคลอื�นอีกทอดหนึ�งไม่ได้ และผู้ โอนไม่สามารถเพิ�มเงื�อนไขที�
นอกเหนือจาก L/C ที�ได้รับมาจากต่างประเทศได้ ยกเว้นจํานวนเงินหรือราคาสินค้า ระยะเวลาการส่งมอบสินค้า 
รวมทั �งการสง่เอกสารการหมดอายขุอง L/C โดยจะเป็นการโอนทั �งหมดหรือเพียงบางสว่นสามารถทําได้ แต่จํานวนเงิน
ที�โอนต้องไมเ่กินกวา่ที�ระบใุน L/C 

6.  Back to Back L/C คือ การเปิด L/C โดยใช้ L/C ที�เปิดมาจากต่างประเทศเป็นหลกัประกนั เพราะผู้ขาย
ได้รับ L/C จากต่างประเทศแต่ไม่มีสินค้าเป็นของตนเอง จึงใช้ L/C ชนิดนี �สั�งซื �อสินค้าจากผู้ ผลิตในประเทศหรือ
ตา่งประเทศ เพื�อให้ผู้ผลิตส่งสินค้าไปยงัผู้ซื �อแทน ดงันั �น เงื�อนไขต่างๆ ใน L/C ฉบบัที�เปิดต่อให้ผู้ผลิตจึงยึดตาม L/C 
ฉบับแรกที�ผู้ซื �อเปิดให้แก่ผู้ขาย ซึ�งราคาสินค้าใน L/C ฉบบัที�สองจะมีราคาตํ�ากว่าฉบับแรกเสมอ เมื�อมีการส่งมอบ
สินค้าผู้ผลิตจะนําเอกสารไปขึ �นเงินที�ธนาคารของผู้ขาย ผู้ขายจะนําเอกสารต่างๆ พร้อมตัMวขึ �นเงินของผู้ขายไปยื�นต่อ
ธนาคาร ธนาคารจะทําการ Negotiate L/C ทั �งสองฉบบัพร้อมกนั โดยนําเงินที�ได้จาก L/C ฉบบัแรกไปชําระค่าสินค้า
ให้แก่ผู้ผลิตตาม L/C ฉบบัที�สอง และนําสว่นตา่งคา่สินค้ามาเป็นกําไรของผู้ขาย 

7.  Red Clause L/C คือ L/C ที�ผู้ซื �อเปิดให้ผู้ขาย โดยอนุญาตให้ผู้ขายรับเงินค่าสินค้าบางส่วนหรือทั �งหมด
ไปก่อนการส่งสินค้า เมื�อผู้ขายรับเงินค่าสินค้าล่วงหน้าไปแล้ว ธนาคารผู้ รับ L/C (Advising Bank) จะส่งเอกสารการ
จ่ายเงินไปเรียกเก็บค่าสินค้าจากผู้ ขายในทันที ส่วนเอกสารการส่งออกจะส่งตามไปภายหลงัจากที�ผู้ ขายได้ส่งออก
สินค้าและนําเอกสารมามอบต่อธนาคารแล้ว L/C ชนิดนี �ถือเป็นสินเชื�อที�ผู้ ซื �อให้แก่ผู้ ขาย ดังนั �นผู้ ซื �อต้องมีความ
ไว้วางใจในผู้ขายเป็นอย่างมาก โดยผู้ขายจะต้องจ่ายดอกเบี �ยหรือไมน่ั �นขึ �นอยู่กบัข้อตกลงระหวา่งกนั 

8.  Standby L/C คือ L/C ที�ใช้ในการคํ �าประกันค่าสินค้าหรือบริการ คํ �าประกนัเงินกู้  คํ �าประกันการออก 
Letter of Guarantee ไมมี่สินค้าเข้ามาเกี�ยวข้อง 

9.  Domestic L/C หรือ Local L/C คือ L/C ที�ผู้ซื �อสินค้าเปิดให้แก่ผู้ขายที�อยู่ในประเทศเดียวกนั ซึ�งเป็นการ
ซื �อสินค้าภายในประเทศหรือสง่ออกไปยงัตา่งประเทศก็ได้ สกลุเงินที�ใช้สว่นใหญ่จะเป็นสกลุเงินท้องถิ�น 

 
 



ผมอธิบายเรื�อง L/C อย่างละเอียดพอสมควร เนื�องจากต้องการที�จะเชื�อมโยงเรื�องนี �กบั  AEC ซึ�งหากผู้ส่งออก
มีความเข้าใจในเรื�องนี �มากขึ �น อาจจะทําให้เกิดไอเดียใหม่ๆ  และสามารถปรับเปลี�ยนกลยทุธ์ในการค้าและรูปแบบทาง
ธุรกิจ (Business  Model) ให้เป็นประโยชน์ได้มากขึ �น เนื�องจากหลายประเทศใน AEC มีทรัพยากรอยู่เป็นจํานวนมาก 
อีกทั �งผู้ ประกอบการในประเทศเหล่านี �มีความต้องการขายสินค้าไปยังต่างประเทศสูง ขณะที�ผู้ ประกอบการไทยมี
ทกัษะและประสบการณ์ในการจําหน่ายสินค้า ดงันั �น หากผู้ประกอบการไทยวางแผนการใช้ทรัพยากรการผลิตร่วมกนั
หรือการเป็นพันธมิตรทางธุรกิจร่วมกับผู้ประกอบการในประเทศ AEC จะก่อให้เกิดความได้เปรียบเชิงการแข่งขัน 
(Comparative Advantage) ในการทําธุรกิจระหวา่งประเทศ เช่น ผู้ประกอบการไทยเป็นผู้ ติดต่อขายสินค้ากบัผู้ซื �อใน
ต่างประเทศและจดัหาสินค้าจากผู้ผลิตในประเทศ AEC เพื�อจําหน่าย โดยการใช้ Transferable L/C หรือ Back to 
Back L/C ผู้ประกอบการไทยก็จะสามารถขยายตลาดได้อย่างเต็มที� ไม่ต้องกงัวลกบัเรื�องการขยายกําลงัผลิต รวมทั �ง
ได้ผลตอบแทนจากสว่นตา่งของราคาสินค้า ซึ�งจะทําให้เกิด Win-Win Situation ได้ ผมยกเรื�องนี �เป็นตวัอย่างและหวงั
วา่ท่านผู้อา่นอาจจะค้นพบไอเดียอื�นๆ ได้เพิ�มเติม แล้วพบกนัฉบบัหน้าครับ 


