
 

 ท่านผู้อ่านทราบหรือไม่ว่าในการค้าระหว่างประเทศ นอกจากการชําระเงินแบบ 
เป็นที รู้จกักนัอย่างแพร่หลายแล้ว ยงัมีรูปแบบการชําระเงินแบบอื นๆ 
กบัคูค้่าที อาจทําให้ท่านผู้อา่นที ทําการค้าระหวา่งประเทศสามารถเพิ มปริมาณธุรกิจได้มากขึ .น 

 รูปแบบการชําระเงินในการค้าระหว่างประเทศ
ไปประมาณ 30 ปีที ผ่านมา ท่านทราบหรือไมว่า่ปริมาณการค้าระหวา่งประเทศในโลกนี .มากกว่าร้อยละ 
การชําระเงินที ผู้ นําเข้าจะต้องเปิด L/C 
ชําระเงินค่าสินค้าจากธนาคารผู้ เปิด 
ความมั นใจในการส่งออกแต่ละครั .งเนื องจาก
ที ผ่านมานั .น ท่านเชื อหรือไมว่า่ ปริมาณการค้าระหว่างประเทศที ใช้ 
ร้อยละ 20 เท่านั .น หากท่านที ทําธุรกิจระหวา่งประเทศมาเป็นเวลานานอาจจะสงัเกตได้ถงึการเปลี ยนแปลงนี .

 ทําไม L/C ถงึไมนิ่ยมใช้ในการค้าระหว่างประเทศในปัจจุบนัทั .งที เป็นรูปแบบการชําระเงินที 
ในการค้าได้ทั .งผู้ ซื .อและผู้ ขายสินค้า คําตอบ
ของสินค้า อํานาจการตอ่รองในธุรกิจ คูแ่ข่งขนั การขอสินเชื อเพื อเปิด 
ที สงูในการทําธุรกรรมของ L/C หรือแม้แต่เรื องความสะดวกในการทําธุรกรรม
ต้องเปิด L/C แล้ว รูปแบบการชําระเงินใดที ยงัจะทําให้ผู้ขายสินค้า
วา่จะชําระเงินก่อนที จะนําสินค้าออกจากท่าเรือหรือโกดงัศลุกากรไปได้

 รูปแบบการชําระเงินนี .เรียกว่า 
Payment (D/P) และ Documents 
ของผู้ขายสินค้าและธนาคารของผู้ นําเข้าสินค้า
สินค้าไปแล้วก็จะนําส่งเอกสารส่งออก 
สินค้าผ่านธนาคารของผู้ขายสินค้าไปยงัในประเทศของผู้ นําเข้า
สง่มอบเอกสารให้แก่ผู้ นําเข้าสินค้า ซึ ง 
ต้องชําระเงินก่อนจะรับเอกสารเสมอ และ 
หรือ 60 วนั จึงจะรับเอกสารไปออก
ไปยงัธนาคารตวัแทนในประเทศผู้ นําเข้า
เอกสารเพื อนําไปออกสินค้าและเมื อถงึกําหนดเวลาที ให้เครดิตไว้
ได้ให้การรับรองไว้ ดงันั .น D/A ต้องมีเทอมการชําระเงินด้วยเสมอ

Bill for Collection คืออะไร 

ผู้อาํนวยการฝ่ายรับประกันการส่งออก 

ธนาคารเพื�อการส่งออกและนําเข้าแห่งประเทศไทย

ทราบหรือไม่ว่าในการค้าระหว่างประเทศ นอกจากการชําระเงินแบบ Letter of Credit (L/C) 
เป็นที รู้จกักนัอย่างแพร่หลายแล้ว ยงัมีรูปแบบการชําระเงินแบบอื นๆ ที จะเป็นทางเลือกในการเจรจาตอ่รองซื .อขายสินค้า

ที ทําการค้าระหวา่งประเทศสามารถเพิ มปริมาณธุรกิจได้มากขึ .น 

ารค้าระหว่างประเทศนั .นมีพฒันาการมาอย่างยาวนานและต่อเนื อง
ปีที ผ่านมา ท่านทราบหรือไมว่า่ปริมาณการค้าระหวา่งประเทศในโลกนี .มากกว่าร้อยละ 

L/C กบัธนาคารในประเทศของตน เพื อเป็นหลกัประกนัให้แก่
ชําระเงินค่าสินค้าจากธนาคารผู้ เปิด L/C เมื อส่งมอบสินค้าลงเรือเพื อขนส่งไปให้แก่ผู้ นําเข้า
ความมั นใจในการส่งออกแต่ละครั .งเนื องจากมีธนาคารที มีความน่าเชื อถือคํ .าประกันการชําระเงิน

ปริมาณการค้าระหว่างประเทศที ใช้ L/C ในการซื .อขายในโลกของเราลดลงเหลือเพียง
หากท่านที ทําธุรกิจระหวา่งประเทศมาเป็นเวลานานอาจจะสงัเกตได้ถงึการเปลี ยนแปลงนี .

ในการค้าระหว่างประเทศในปัจจุบนัทั .งที เป็นรูปแบบการชําระเงินที 
ในการค้าได้ทั .งผู้ ซื .อและผู้ ขายสินค้า คําตอบมีมากมายหลายประการ ทั .งด้วยเหตผุลด้านผู้ นําเข้า ผู้ส่งออก 

อํานาจการตอ่รองในธุรกิจ คูแ่ข่งขนั การขอสินเชื อเพื อเปิด L/C กบัธนาคารจะต้องมีหลกัประกนั
หรือแม้แต่เรื องความสะดวกในการทําธุรกรรม เมื อการค้า

รูปแบบการชําระเงินใดที ยงัจะทําให้ผู้ขายสินค้ามีความมั นใจว่าผู้ นําเข้าสินค้าจะชําระเงินหรือรับรอง
วา่จะชําระเงินก่อนที จะนําสินค้าออกจากท่าเรือหรือโกดงัศลุกากรไปได้  

รูปแบบการชําระเงินนี .เรียกว่า Bill for Collection (B/C) ซึ งแบ่งได้เป็น 2 ประเภท คือ
 against Acceptance (D/A) ทั .งสองรูปแบบนี .เป็นการเรียกเก็บเงินผ่านธนาคาร

ของผู้ขายสินค้าและธนาคารของผู้ นําเข้าสินค้า ผมขออธิบายง่ายๆ วา่การชําระเงินแบบ D/P 
ส่งออก (Shipping Documents) พร้อม Bill of Exchange 

ไปยงัในประเทศของผู้ นําเข้าสินค้า เพื อเรียกเก็บเงินให้ได้
ซึ ง D/P สามารถแบ่งวิธีการเรียกเก็บได้อีก 2 แบบ คือ D/P 

เสมอ และ D/P Term ผู้ นําเข้าสินค้าจะต้องชําระเงินภายในเวลาที กําหนด
สินค้าได้ ในขณะที  D/A ผู้ขายสินค้าเมื อส่งเอกสารผ่านธนาคารของผู้

ไปยงัธนาคารตวัแทนในประเทศผู้ นําเข้าแล้ว ธนาคารตวัแทนจะแจ้งให้ผู้ นําเข้าสินค้ามารับรองการชําระเงิน ก่อนส่งมอบ
เอกสารเพื อนําไปออกสินค้าและเมื อถงึกําหนดเวลาที ให้เครดิตไว้ ธนาคารตวัแทนจะแจ้งให้ผู้

ต้องมีเทอมการชําระเงินด้วยเสมอ เช่น 30 วนัหรือ 90 วนั 
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Letter of Credit (L/C) ซึ ง
เป็นทางเลือกในการเจรจาตอ่รองซื .อขายสินค้า

ที ทําการค้าระหวา่งประเทศสามารถเพิ มปริมาณธุรกิจได้มากขึ .น  

ย่างยาวนานและต่อเนื อง หากนบัถอยหลงั
ปีที ผ่านมา ท่านทราบหรือไมว่า่ปริมาณการค้าระหวา่งประเทศในโลกนี .มากกว่าร้อยละ 60 ใช้รูปแบบ

ให้แก่ผู้ขายสินค้าวา่จะได้รับ
ส่งมอบสินค้าลงเรือเพื อขนส่งไปให้แก่ผู้ นําเข้าแล้ว ทําให้ผู้ขายสินค้ามี

การชําระเงิน แต่ในช่วง 10 ปี
ในการซื .อขายในโลกของเราลดลงเหลือเพียง

หากท่านที ทําธุรกิจระหวา่งประเทศมาเป็นเวลานานอาจจะสงัเกตได้ถงึการเปลี ยนแปลงนี .  

ในการค้าระหว่างประเทศในปัจจุบนัทั .งที เป็นรูปแบบการชําระเงินที สร้างความมั นใจ
หลายประการ ทั .งด้วยเหตผุลด้านผู้ นําเข้า ผู้ส่งออก ประเภท

ต้องมีหลกัประกนั ค่าใช้จ่าย
เมื อการค้าระหว่างประเทศไม่จําเป็น 

ความมั นใจว่าผู้ นําเข้าสินค้าจะชําระเงินหรือรับรอง

ประเภท คือ Documents against 
เป็นการเรียกเก็บเงินผ่านธนาคาร

D/P คือ เมื อผู้ขายสินค้าส่งออก
 ไปเรียกเก็บเงินกบัผู้ นําเข้า

ให้ได้ก่อนที ธนาคารตวัแทนจะ
D/P at Sight ผู้ นําเข้าสินค้า

จะต้องชําระเงินภายในเวลาที กําหนด เช่น 30 วนั
ส่งเอกสารผ่านธนาคารของผู้ขายสินค้า
สินค้ามารับรองการชําระเงิน ก่อนส่งมอบ

ธนาคารตวัแทนจะแจ้งให้ผู้ นําเข้ามาชําระเงินตามที 



 ข้อดีของรูปแบบการชําระเงินแบบ B/C คือ ธนาคารจะไม่ให้เอกสารการส่งมอบแก่ผู้ นําเข้าสินค้าจนกว่าผู้ นําเข้า
สินค้าจะปฏิบติัตามข้อตกลงการชําระเงินคือ จ่ายเงินทนัทีหรือรับรองการชําระเงิน รวมทั .งหากผู้ นําเข้าเกิดอาการงอแง
ไม่ชําระเงินคา่สินค้าหรือไมป่ฏิบติัตามการรับรองที จะชําระเงินในอนาคตตามที ตกลงกนัไว้ ผู้ขายสินค้าสามารถเรียก
หลกัฐานตา่งๆ จากธนาคารที เกี ยวข้องเพื อนํามาฟ้องร้องดําเนินคดีกบัผู้ นําเข้าสินค้าได้อย่างแน่นหนา อย่างไรก็ตาม 
ผู้ขายสินค้ามีความเสี ยงที จะไมไ่ด้รับชําระเงินตั .งแตเ่ริ มสง่ออกสินค้าไปแล้ว  

 ดงันั .น การที จะตดัสินใจค้าขายโดยใช้รูปแบบการชําระเงินแบบ B/C นอกจากจะต้องมีความรู้จกัและมั นใจใน
ธุรกิจและฐานะทางการเงินของผู้ นําเข้าสินค้าในระดบัหนึ งแล้ว ยังต้องคํานึงถึงปัจจัยแวดล้อมต่างๆ เช่น สินค้ามี
ลกัษณะเป็นสินค้าตามฤดกูาลหรือไม ่ช่วงเวลาในการส่งออกสินค้าว่าหากส่งออกไปช่วงที สินค้ายงัไม่สามารถขายได้
อาจทําให้ผู้ นําเข้าชําระเงินล่าช้ากว่าที ตกลงกัน หรือหากมีเหตุการณ์ที ไม่คาดคิดเกิดขึ .น เช่น ผู้ นําเข้าถูกฟ้อง
ล้มละลาย เหตกุารณ์ทางการเมืองหรือเศรษฐกิจ ทําให้ประเทศผู้ นําเข้าประกาศพักชําระหนี . หรือยกเลิกใบอนุญาต
นําเข้า หรือมีการปฏิวติัหรือสงครามเกิดขึ .น ก็ทําให้ผู้ขายสินค้าไม่ได้รับชําระเงินค่าสินค้าและมีค่าใช้จ่ายอื นๆ เกิดขึ .น
ตามมา เช่น ค่าใช้จ่ายในการติดตามหนี . ดอกเบี .ยธนาคารที เพิ มขึ .นเนื องจากการไม่ได้รับเงินจากต่างประเทศเข้ามา
ชําระในกรณีที ใช้เงินกู้จากสถาบนัการเงิน 

 ในกรณีที ท่านผู้อ่านอาจต้องค้าขายในรูปแบบ Bill for Collection ธนาคารเพื อการส่งออกและนําเข้าแห่ง
ประเทศไทย (EXIM BANK) สามารถช่วยท่านในการประเมินความเสี ยงของผู้ซื .อก่อนการตดัสินใจค้าขายได้ และมี
บริการประกนัการสง่ออกเพื อเป็นเครื องมือให้แก่ผู้ส่งออกในการป้องกนัความเสี ยงจากการไม่ได้รับชําระเงินค่าสินค้า 
รวมทั .งสามารถให้คําแนะนําเกี ยวกบัวิธีการทําธุรกรรมการค้าระหวา่งประเทศที เหมาะสมให้แก่ผู้สง่ออกได้ สวสัดีครับ 


