
สัญญาซื �อขาย

เมื�อมีลูกค้ามาสั�งซื �อสินค้า ใครๆ ก็อยาก
เช่นเดียวกนั เมื�อมีลกูค้าตา่งประเทศสนใจสินค้า มีการตกลงเจรจา
จนนํามาสูก่ารสั�งซื �อสินค้าอย่างจริงจงั แต่
ประเทศบ้าง เช่น ในเรื�องของการตั �งราคาขายสินค้าที�เป็นสกุลเงินต่างประเทศ
การส่งมอบสินค้าที�มีชื�อเป็นทางการว่า
Terms) หรือที�คุ้นเคยกนัทั�วไปวา่ อินโคเท

ในทางทฤษฎี เมื�อมีการเสนอราคาและตกลงกนัเรียบร้อยแล้ว
จดัทํา Pro-forma Invoice สง่ให้ผู้ซื �อ
สินค้านั �นๆ เมื�อผู้ซื �อหรือตวัแทนของ
(Purchase Order) ให้ผู้ ขายเพื�อเป็นการตอบรับและสั�งซื �อสินค้าตามราคา และเงื�อนไขดงักล่าว
สดุท้ายคือ การทําสัญญาซื �อขาย (Sales Contract) 
หรือตอบรับการสั�งซื �อสินค้าพร้อมรายละเอียดต่างๆ ทั �งด้านสินค้า การชําระเงิน การส่งมอบ เงื�อนไขต่างๆ อย่าง
ละเอียดอีกครั �งหนึ�ง  

ซึ�งในทางปฏิบติั ผู้สง่ออกจํานวนมา
ต้องการซื �อสินค้า ก็ไมส่นใจเรื�องสญัญาซื �อ
สินค้า หรือไม่ก็ใช้สญัญาซื �อขายในรูปแบบที�ผู้ซื �อกําหนดมา
สําคญัเท่านั �น เช่น ในเรื�องสินค้าอะไร 
เงื�อนไขพิเศษบางประเภทเท่านั �น ซึ%งการกระทาํเช่นนี �มีความเสี%ยง

ในทางกฎหมายนั �น สญัญาซื �อขายระหว่างประเทศมีวตัถุประสงค์ที�สําคญัคือเพื�อให้มีการขนส่งสินค้าจาก
ประเทศหนึ�งไปยังอีกประเทศหนึ�งโดยผู้ ซื �อและผู้ ขายอยู่คนละประเทศ
ประกอบด้วยสญัญาหลายประเภทในสญัญาฉบบัเดียว
อื�นๆ ได้แก่ สญัญารับขน สญัญาประกนัภยั
of Title เป็นต้น รวมทั �งสญัญาซื �อขาย
อํานาจพิจารณาคดี และอนญุาโตตลุาการ

สญัญาซื �อขายที�ระบขุ้อความเรื�อง 
หรือไมชํ่าระเงินคา่สินค้าแม้ว่าสินค้าจะอยู่ในมือของผู้ซื �อแล้ว ในทางกลบักนั มีกรณีที�ผู้ส่งออกที�ใช้สญัญาซื �อขายที�
จดัทําโดยผู้ซื �อ และไมไ่ด้อา่นหรือทําความเข้าใจในข้อสญัญาอย่างถ่องแท้ 
เพิ�มจากการขายสินค้าส่งออกจากผู้ ซื �อ
ขายระบุให้ผู้ ซื �อสามารถเรียกเก็บค่
สามารถขอรับการชดเชยจากผู้ขายสินค้าได้

สัญญาซื �อขาย…เรื%องที%ผู้ส่งออกไม่ควรมองข้าม 
 

ผู้อาํนวยการฝ่ายรับประกันการส่งออก
ธนาคารเพื�อการส่งออกและนําเข้าแห่งประเทศไทย

เมื�อมีลูกค้ามาสั�งซื �อสินค้า ใครๆ ก็อยากรีบขายเพื�อให้ได้เงินหมุนเวียนในธุรกิจอย่างต่อเนื�อง ผู้ส่งออกก็
เช่นเดียวกนั เมื�อมีลกูค้าตา่งประเทศสนใจสินค้า มีการตกลงเจรจา ปรับปรุง ตรวจสอบทดสอบ
จนนํามาสูก่ารสั�งซื �อสินค้าอย่างจริงจงั แต่การซื �อขายในการส่งออกอาจจะยากกว่าการซื �อขายสําหรับ

ในเรื�องของการตั �งราคาขายสินค้าที�เป็นสกุลเงินต่างประเทศ เงื�อนไขการชําระเงิน
สินค้าที�มีชื�อเป็นทางการว่าข้อสญัญามาตรฐานในการค้าระหว่างประเทศ (International Commercial 

กนัทั�วไปวา่ อินโคเทอม (Incoterms) การกําหนดการแก้ไขปัญหาข้อโต้แย้งทางการค้า เป็นต้น
การเสนอราคาและตกลงกนัเรียบร้อยแล้ว ขั �นตอนการซื �อขายจะเกิดขึ �นโดยเริ�มผู้ ขาย

สง่ให้ผู้ซื �อสินค้าเพื�อเป็นการเสนอหรือยืนยนัการเสนอราคาและเงื�อนไขต่างๆ 
หรือตวัแทนของผู้ซื �อตกลงตามราคา และเงื�อนไขใน Pro-forma Invoice 

ให้ผู้ ขายเพื�อเป็นการตอบรับและสั�งซื �อสินค้าตามราคา และเงื�อนไขดงักล่าว
(Sales Contract) หรือ Sales Confirmation ซึ�งผู้ขายส่งให้แก่ผู้ซื �อเพื�อยืนยนั

สินค้าพร้อมรายละเอียดต่างๆ ทั �งด้านสินค้า การชําระเงิน การส่งมอบ เงื�อนไขต่างๆ อย่าง

จํานวนมากไมว่่าจะเป็นผู้ส่งออกระดบัชาติหรือผู้ส่งออก 
สญัญาซื �อขายเลย แตใ่ช้เพียง Pro-forma Invoice หรือใบสั�งซื �อ

สินค้า หรือไม่ก็ใช้สญัญาซื �อขายในรูปแบบที�ผู้ซื �อกําหนดมา หรือมีสญัญาซื �อขายแต่มกัจะตกลงกนัเฉพาะในเรื�องที�
สินค้าอะไร ปริมาณเท่าไร ราคาสินค้า วนัและสถานที�ส่งมอบ 

ซึ%งการกระทาํเช่นนี �มีความเสี%ยงครับ 
สญัญาซื �อขายระหว่างประเทศมีวตัถุประสงค์ที�สําคญัคือเพื�อให้มีการขนส่งสินค้าจาก

ประเทศหนึ�งไปยังอีกประเทศหนึ�งโดยผู้ ซื �อและผู้ ขายอยู่คนละประเทศ สัญญาซื �อขายระหว่างประเทศจึง
ในสญัญาฉบบัเดียว โดยมีสญัญาซื �อขายสินค้าเป็นหลกั

สญัญาประกนัภยั การชําระเงินระหวา่งประเทศ หรือเงื�อนไขเฉพาะบางประการ
สญัญาซื �อขายที�จะมีผลทางกฎหมายมกัมีข้อตกลงเกี�ยวกบักฎหมายที�ใช้บังคบั

และอนญุาโตตลุาการ  
ระบขุ้อความเรื�อง Retention of Title อาจทําให้ผู้สง่ออกได้รับสินค้าคืน

หรือไมชํ่าระเงินคา่สินค้าแม้ว่าสินค้าจะอยู่ในมือของผู้ซื �อแล้ว ในทางกลบักนั มีกรณีที�ผู้ส่งออกที�ใช้สญัญาซื �อขายที�
จดัทําโดยผู้ซื �อ และไมไ่ด้อา่นหรือทําความเข้าใจในข้อสญัญาอย่างถ่องแท้ ไม่ได้รับเงินค่าสินค้าและถูก

ผู้ ซื �อซึ�งเงินทั �งหมดมากกว่าราคาสินค้าที�ขายไปเสียอีกด้วย เพราะ
ค่าใช้จ่ายใดๆ ที�เกิดขี �นจากการทําตลาดและจัดโปรโมทสินค้าของผู้ ส่งออก

สามารถขอรับการชดเชยจากผู้ขายสินค้าได้ 

จารุพัฒน์ พานิชยิ�ง 
ผู้อาํนวยการฝ่ายรับประกันการส่งออก  

ธนาคารเพื�อการส่งออกและนําเข้าแห่งประเทศไทย 
jarupatp@exim.go.th 

 
เพื�อให้ได้เงินหมุนเวียนในธุรกิจอย่างต่อเนื�อง ผู้ส่งออกก็

ตรวจสอบทดสอบสินค้ากนัมาระยะหนึ�ง
ซื �อขายสําหรับการค้าขายใน

เงื�อนไขการชําระเงิน การระบุเงื�อนไข
International Commercial 

การกําหนดการแก้ไขปัญหาข้อโต้แย้งทางการค้า เป็นต้น 
ขั �นตอนการซื �อขายจะเกิดขึ �นโดยเริ�มผู้ ขาย

พื�อเป็นการเสนอหรือยืนยนัการเสนอราคาและเงื�อนไขต่างๆ ในการขาย
forma Invoice แล้วจะส่งใบสั% งซื �อ 

ให้ผู้ ขายเพื�อเป็นการตอบรับและสั�งซื �อสินค้าตามราคา และเงื�อนไขดงักล่าว และในขั �นตอน
ซึ�งผู้ขายส่งให้แก่ผู้ซื �อเพื�อยืนยนั

สินค้าพร้อมรายละเอียดต่างๆ ทั �งด้านสินค้า การชําระเงิน การส่งมอบ เงื�อนไขต่างๆ อย่าง

กไมว่่าจะเป็นผู้ส่งออกระดบัชาติหรือผู้ส่งออก SMEs มือใหม่ เมื�อมีคน
สั�งซื �อเป็นข้อตกลงซื �อขาย

มกัจะตกลงกนัเฉพาะในเรื�องที�
 เงื�อนไขการส่งมอบ และ

สญัญาซื �อขายระหว่างประเทศมีวตัถุประสงค์ที�สําคญัคือเพื�อให้มีการขนส่งสินค้าจาก
สัญญาซื �อขายระหว่างประเทศจึง

โดยมีสญัญาซื �อขายสินค้าเป็นหลกั และมีสญัญาเกี�ยวเนื�อง
หรือเงื�อนไขเฉพาะบางประการ Retention 

ข้อตกลงเกี�ยวกบักฎหมายที�ใช้บังคบั ศาลที�มี

อาจทําให้ผู้สง่ออกได้รับสินค้าคืน เมื�อผู้ซื �อล้มละลาย
หรือไมชํ่าระเงินคา่สินค้าแม้ว่าสินค้าจะอยู่ในมือของผู้ซื �อแล้ว ในทางกลบักนั มีกรณีที�ผู้ส่งออกที�ใช้สญัญาซื �อขายที�

ไม่ได้รับเงินค่าสินค้าและถูกเรียกเก็บเงิน
อีกด้วย เพราะในสญัญาซื �อ

ที�เกิดขี �นจากการทําตลาดและจัดโปรโมทสินค้าของผู้ ส่งออก จะ



ดงันั �น สญัญาซื �อขายที�ดีจะทําให้ผู้ซื �อและผู้ขายได้รับความสะดวกและชดัเจนในการกําหนดสิทธิและหน้าที�
ของคู่สญัญา เรื�องภาระหน้าที�และเงื�อนไขต่างๆ การจดัการเกี�ยวกับการขนส่งสินค้า ความรับผิดชอบต่อความ
เสียหายที�อาจจะเกิดขึ �น ความเสี�ยงภัยในสินค้า ภาระหน้าที�และค่าใช้จ่ายต่างๆ ที�เกี�ยวเนื�องกับสินค้าอีกด้วย 
ตลอดจนคา่ใช้จ่ายตา่งๆ ให้ชดัเจน เพื�อให้เกิดความเข้าใจระหวา่งผู้ซื �อและผู้ขายซึ�งปกติจะอยู่คนละประเทศ รวมถึง
หลีกเลี�ยงความไม่ชัดเจนต่างๆ อนัจะเป็นสาเหตุแห่งการพิพาทหรือโต้แย้งในอนาคต และที�สําคญัที�สดุคือการทํา
สญัญาซื �อขายทกุครั �งต้องพิจารณาเรื�องตา่งๆ ให้ครบถ้วนและกระทําอย่างรอบคอบอยู่เสมอ  
 
 


