
 ไทยเปนประเทศผูผลิตและสงออกขาวท่ีสำคัญ

ของโลกมานานหลายทศวรรษ มีผลผลิตขาวสูง

ติดอันดับหน่ึงในสิบของโลกและเก่ียวพันกับเกษตรกร

หลายลานครัวเรือน ทำใหขาวเปนสินคาพิเศษท่ีไดรับ

ความสนใจจากรัฐบาลอยางตอเน�อง ทั้งดานราคา

และการชวยเหลือปจจัยการผลิตแกชาวนา ผูสงออก

จึงเปนหวงโซการผลิตที่สำคัญมากในธุรกิจคาขาว 

เปนกลไกสำคัญที่จะดึงราคาขาวในตลาดใหสูงหรือ

ต่ำได  “บริษัท นครหลวงคาขาว จำกัด”  นับเปน

ผูสงออกขาวรายใหญอันดับตน ๆ ของประเทศไทย 

ท่ีเปดดำเนินงานมานานกวา 47 ป  พบกับความสำเร็จ

และพบเจอปญหาหลายครั ้งจนอาจกลาวไดว า 

“ยิ่งยาวนาน ยิ่งมากประสบการณ”

 คุณรวิสักก วนิชจักรวงศ กรรมการและ

รองกรรมการผูจัดการ บริษัท นครหลวงคาขาว 

จำกัด บอกเลาถึงความเปนมาของธุรกิจคาขาววา 

ไดดำเนินธุรกิจมาแลวกวา 47 ป โดยมีคุณพอ

และคุณอาของเขาเปนผู กอตั ้งกิจการโรงสีขาว

ขึ ้นมากอน ตอมาธุรกิจขยายตัวอยางรวดเร็ว

จนกลายเปนผูสงออกขาว ปจจุบันมีปริมาณการ

สงออกขาวประมาณ 1 ลานตันตอป สงออกไป

ทุกตลาด ตลาดหลัก ๆ คือ ประเทศในเอเชีย ไดแก จีน 

ญ่ีปุน อินโดนีเซีย ตามมาดวย ยุโรป ตะวันออกกลาง 

อเมริกา และแอฟริกา  

 “ตลาดหลักในการสงออกขาว แบงเปน 2 แบบ 

คือ 1. แบบรัฐบาลเปนผูซ้ือ การซ้ือขายแบบน้ีปลอดภัย 

เพราะผูซื้อเช�อถือได และแบบที่ 2. เอกชนเปนผูซื้อ 

หากเปนการซ้ือขายกับเอกชนก็ตองแบงยอยออกมาอีก 

ถาเปนบริษัทเอกชนขนาดใหญในญี่ปุน อินโดนีเซีย 

มาเลเซีย ฯลฯ ก็จะมีความเสี่ยงต่ำเพราะสามารถ

ตรวจสอบเครดิตของผูซื้อไดวามีตัวตนและมีเครดิต

เปนอยางไร และหากเปนการสั่งซื้อจากบางประเทศ 

เชน ประเทศในแถบแอฟริกาหรือบางประเทศใน

ตะวันออกกลาง ก็ตองพิจารณาความเสี ่ยงใหดี 

เน�องจากตลาดมีการแขงขันสูงและเราอาจไมรูจักลูกคา 

ดังนั ้นการซื ้อขายขาวกับกลุ มที ่มีความเสี ่ยงสูง

ตอนที่ 3

ทำการคาระหวางประเทศ

ตองประกันการสงออก



การทำประกันการสงออกคุมคามาก หากเทียบกับคาใชจาย

ในกรณีตองดำเนินการติดตามหนี้ในตางประเทศเอง

เอาเวลาติดตามทวงหนี้ ไปพัฒนาสินคา

หรือหาตลาดสงออกใหม ๆ จะดีกวา 

หากสามารถทำไดควรจะซ้ือขายผาน Traders ใหคนกลางชวยบริหารความเส่ียงจากผูซ้ือในตางประเทศแทน” 

คุณรวิสักกกลาว

 คุณรวิสักกกลาววา Traders ท่ีบริษัทนครหลวงคาขาวใชสวนใหญอยูในประเทศสวิตเซอรแลนด

และสิงคโปรที่ใชบริการกันมานานจึงคอนขางปลอดภัย แตความเสี่ยงหลักในการคาขาวจะเปนเง�อนไข

การชำระเงินซึ่งลูกคาแถบแอฟริกาหรือบางประเทศในตะวันออกกลางมักขอ Credit Term มากกวา

จะเปด L/C และลูกคากลุมน้ีมักจะมีปญหาในการเปด L/C บอย เชน L/C ติด Discrepancy พอคาขาย

กับกลุมน้ี ไปเร�อย ๆ ก็ไมไหว ในชวงแรกท่ีคาขายกับลูกคากลุมประเทศความเส่ียงสูงหรือเปนตลาดใหม 

มักจะรับความเสี่ยงเอง ไมซื้อประกันการสงออกเพราะคิดวาคาเบี้ยประกันแพง จนเจอปญหาผูซื้อ

ปลายทางไมชำระเงินกลายเปนไดรับความเสียหายจำนวนมาก 

 “ในป 2558-2559 มีลูกคาที่ซื้อขายกันอยูประจำ 2 บริษัท เปนประเทศอยูในตะวันออกกลางและ

ในแอฟริกา ไมเคยมีใครคิดวาจะลมไดเพราะเปนรายใหญ บริษัทไดใหเครดิตในการซ้ือขายเพราะทำการคา

กันมานาน แตสุดทายไมสามารถติดตามใหชำระเงินคาสินคาได ทำใหบริษัทเสียหายมูลคาประมาณ 100-200 

ลานบาท ซึ่งเปนบทเรียนราคาแพง ทำใหรูวาตอใหภาพลักษณภายนอกของบริษัทจะดูดี แตอาจจะมี

ปญหาภายในก็ได ไมวาจะเปนการบริหารความเส่ียงคาเงินหรือ Commodities ตัวอ�น ทำใหกระทบตอ 

Cash Flow และกระทบตอบริษัทเราไปดวย” คุณรวิสักกกลาว

 ความเสียหายที่เกิดขึ้นนี้ ไดทำใหนครหลวงคาขาวเปลี่ยนแปลงรูปแบบการขายใหม โดยจะมี

การประเมินความเสี่ยงทุกครั้ง ถาลูกคาอยู ในประเทศแถบแอฟริกาจะขายผาน Traders เปนหลัก 

งดขายตรงยกเวนแตลูกคาที่มีคุณภาพดีจริง ๆ แตตอใหภายนอกดูดีเคาก็อาจจะมีปญหามาจากการ

บริหารความเสี่ยงไมวาจะเปนดานคาเงินหรือ Commodities ตัวอ�น ทำใหกระทบตอ Cash Flow และ

กระทบตอบริษัทไปดวย 



 คุณรวิสักกยืนยันวา การคาขาวในขณะนี้

ถาไมแนใจผูซ้ือปลายทาง จะสอบถามไปยัง EXIM 

BANK กอน เพ�อตรวจสอบความนาเช�อถือของ

ลูกคา ซึ ่ง EXIM BANK จะคอยใหคำปรึกษา 

วิเคราะหความเส่ียงผูซ้ือและตลาดผูซ้ือให จากน้ัน

จึงขอรับบริการประกันการสงออกจาก EXIM 

BANK แลวจึงกลับไปคุยเร�องการซื้อขายขาว

กับผูซื้อ ทำใหการซื้อขายเกิดขึ้นดวยความมั่นใจ

มากขึ้น

 “หลังจากท่ีพบปญหาใหญทำใหไดบทเรียนวา 

ประก ันการสงออกทำให  เก ิดความสบายใจ

ในการทำธุรกิจ เสียคาเบ้ียประกันไมแพงเม�อเทียบ

กับความเสี่ยงที่อาจจะเกิดขึ้น จากประสบการณ

ท่ีเจอมา เม�อเกิดปญหาข้ึนการติดตามหน้ีเปนเร�อง

ยุงยากมาก แมอาจจะไดคืนแตก็เพียงบางสวน 

และปญหาหนี้อาจเกิดไดกับบริษัทใหญ ดังนั้น

ประกันการสงออกจึงเปนส่ิงจำเปนจนถึงปจจุบัน

บริษัทยังทำประกันการสงออกแมวาตลอดหลายป

ที่ผานมาจะไมมีเคลม แตก็ยังเช�อวามีประกันไว

ดีกวาไมมี” คุณรวิสักกกลาว

 นอกจากความเสี่ยงเร�องการชำระเงินคา

สินคาแลว ธุรกิจคาขาวยังมีความเส่ียงดานอัตรา

แลกเปล่ียนท่ีจะตองดูใหรอบคอบ เน�องจากคาขาย

เปนเงินตราตางประเทศท้ังหมด จะกำไรหรือขาดทุน

อยูที ่การบริหารอัตราแลกเปลี่ยนดวย บริษัท

นครหลวงคาขาว จำกัด จึงเลือกที่จะบริหาร

ความเส่ียงอัตราแลกเปล่ียนดวยการทำ Hedging 

เพราะเปนความเสี่ยงที่ไมสามารถควบคุมไดอยาง

แทจริง 

คำแนะนำถึงคนตัวเล็ก 

 จากบทเรียนที่บริษัท นครหลวงคาขาว 

จำกัด ไดรับจากการตัดสินใจผิดพลาดที่ประเมิน

ความเสี่ยงของคูคาต่ำเกินไป ทำใหตองเปลี่ยน

วิธีคิดและปองกันความเสี ่ยงใหมากขึ ้น สิ ่งที ่

ผูประกอบการ SMEs ควรทำคือ กอนการสงออก

ทุกครั้ง โดยเฉพาะกับลูกคารายใหม ควรตองทำ

ประกันการสงออก เพราะจะทำใหสบายใจในการ

ซื้อขาย โดย EXIM BANK จะใหคำแนะนำถึงวิธี

คำนวณตนทุน ชี้ ใหเห็นความสัมพันธระหวาง

เบ้ียประกันการสงออกและความคุมครองท่ีจะไดรับ 

เม�อเกิดปญหา นอกจากจะชวยเร�องการเคลม

คาสินคาแลว EXIM BANK ยังชวยติดตามหนี้

จากลูกคาในตางประเทศใหดวย ซ่ึงคุณรวิสักกย้ำวา

คุมคามาก หากเทียบกับคาใชจายในกรณีตอง

ดำเนินการติดตามหนี้ ในตางประเทศเอง เอาเวลา

ติดตามทวงหนี ้ ไปพัฒนาสินคาหรือหาตลาด

สงออกใหม ๆ จะดีกวา 



 คุณรวิสักกกลาววา สำหรับส่ิงท่ีผูประกอบการ SMEs ไมควรทำคือ การแขงขันเร�อง Credit 

Term ใหเฉพาะกับลูกคารายใหมที่เพิ่งคาขายไดไมนาน เพราะอาจกอใหเกิดความเสี่ยงจากการไมไดรับ

ชำระเงินคาสินคา และไมควรเส่ียงดวงกับอัตราแลกเปล่ียน เพราะมีความผันผวนสูง ทำใหขาดทุนไดงาย 

นอกจากควบคุมไมไดแลวยังไมใช Core Business หลักของธุรกิจ ควรจะใหมืออาชีพเขามาชวยปด

ความเสี่ยงอัตราแลกเปลี่ยนโดยอาจตองยอมเสียคาธรรมเนียมบางแตคุมคามาก ปดความเสี่ยงที่

อาจเกิดขึ้นในอนาคตไปเลย 



 คุณอภิรัฐ แสงธงทอง ผูอำนวยการอาวุโส ฝายสงเสริมการรับประกันการสงออกและการลงทุน 

EXIM BANK เปดเผยวา ปญหาของบริษัท นครหลวงคาขาว จำกัด เปนเร�องของการรับมือดาน

ความเสี่ยงทางการคาระหวางประเทศ เปนเร�องที่ผูสงออกทุกรายไมวาจะเปนรายเล็กหรือรายใหญ

จะตองติดตามภาวะเศรษฐกิจโลกและสถานการณตลาดของประเทศคูคาปลายทาง จึงจะชวยใหผูสงออก

ประเมินความเส่ียงทางดานตลาดไดดีย่ิงข้ึน ซ่ึงอาจจะยากสำหรับผูสงออกรายยอย โดยเฉพาะในชวง 

1-2 ปที่ผานมา มีปจจัยเสี่ยงที่สงผลกระทบมากตอเศรษฐกิจโลก เชน สงครามการคาจีนและสหรัฐฯ  

สงครามระหวางรัสเซียและยูเครน สงครามในอิสราเอล ปญหาฟองสบูของภาคอสังหาริมทรัพย

ในจีน เปนตน สิ่งเหลานี้สงผลตอฐานะทางธุรกิจทั้งสิ้น โดยในป 2566 ทาง Allianz Research 

คาดวา ดัชนีการลมละลายของธุรกิจท่ัวโลกมีแนวโนมเพ่ิมข้ึน 21% ซ่ึงเปนแนวโนมท่ีทำใหเกิดความเส่ียง

ในการผิดนัดชำระเงินคาสินคาเพิ่มขึ้นเชนกัน 

 “ธุรกิจท่ีมีปญหามักจะปกปดสถานะทางการเงินของตัวเอง เพ�อรักษาความนาเช�อถือจนถึงท่ีสุด

ทำใหคูคาของธุรกิจเหลานี้มักจะมีหนี้การคาที่คางชำระระหวางกันจำนวนมาก จำเปนตองมีกลยุทธ

รับมือความเสี่ยงทางการคาที่เพิ่มขึ้น” คุณอภิรัฐกลาว
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และเติมเงินทุนตลอดวงจรธุรกิจ สนใจปรึกษาปญหาธุรกิจกับ EXIM BANK โทร. 0 2169 9999
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